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Сокращения 

 

ȍȐȡȋ ȍȹȼȽȹɂȸȫɊ ȐȭȻȹȺȫ ȳ ȡȰȸȽȻȫȶɇȸȫɊ ȋȲȳɊ 
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ȗȒ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 

ȘȚș ȘȰȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȰȸȸȫɊ ȹȻȮȫȸȳȲȫɁȳɊ 

șțȚ șȬɄȳȴ ȻɆȸȹɂȸɆȴ Ⱥȹȯɀȹȯ 

ȩȘȟȚȋ ȟȹȸȯ șșȘ ȭ ȹȬȶȫȼȽȳ ȸȫȻȹȯȹȸȫȼȰȶȰȸȳɊ 
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Предпосылки 

 

В регионе Восточной Европы и Центральной Азии (ВЕЦА) происходят быстрые изменения  
социальных, экономических и семейных структур.  Старение населения и снижение рождаемости 
являются характерными чертами этих изменений. Некоторые страны активно пытаются увеличить 
свои показатели рождаемости, по этой причине программы планирования семьи могут стать 
зависимыми от проводимой политики. В тоже время в большинстве стран существуют 
значительные потребности в вопросах планирования семьи при достаточно низком уровне 
использования современных средств контрацепции и высоком уровне абортов. 
Неудовлетворенные потребности в планировании семьи особенно высоки среди многих 
наиболее уязвимых или традиционно маргинальных групп региона, включая молодежь, 
мигрантов, вынужденных переселенцев, беженцев и население Рома. В региональном обзоре по 
Восточной Европе и Центральной Азии, проведенном в июле 2013 года Программой действий 
Международной конференции по народонаселению и развитию (ЮНФПА), было указано, что в 
странах региона отсутствует справедливый доступ к высококачественным услугам сексуального и 
репродуктивного здоровья. 
 
Доступ к услугам репродуктивного здоровья значительно усложняется в связи с проблемами, 
связанными с охраной репродуктивного здоровья в регионе. Во многих странах наблюдается 
обычный дефицит или недостаточный запас контрацептивов на складах и в аптеках. Часто 
существуют политики, ограничивающие типы поставщиков средств контрацепции или выписку 
определенных видов контрацептивов. Эти правила могут затруднить доступ к средствам 
контрацепции в сельских или труднодоступных районах. 
 
В связи с тем, что подавляющее большинство стран в регионе перешли в категорию государств со 
средним уровнем доходов, международные партнеры сократили программы и финансирование 
на закупку средств охраны репродуктивного здоровья.  Для эффективного использования 
ограниченных ресурсов и обеспечения более справедливого доступа к предметам и услугам по 
охране сексуального и репродуктивного здоровья необходимо использовать инновационные 
инструменты и подходы. Единой стратегией для рынка товаров по охране репродуктивного 
здоровья в регионе может стать Общий Рыночный Подход (ОРП). 
 
С помощью ОРП проводится анализ возможностей государственного сектора, частных 
поставщиков и неправительственных организации (НПО),  стимулируя сравнительные 
преимущества разнообразных секторов и обеспечивая координацию между ними, для 
обеспечения надежного доступа различных групп населения к средствам планирования семьи.  
ОРП учитывает тот факт, что не все группы населения могут или хотят оплачивать полную 
рыночную цену за такие средства. Первостепенное внимание уделяется выделению субсидий 
или бесплатному предоставлению средств по планированию семьи тем, кто не может их 
оплатить. Благодаря сегментации населения при ОРП, ресурсы государственного сектора 
направляются тем, кто не может оплатить, или имеет ограниченный доступ к средствам охраны 
репродуктивного здоровья. Такой подход помогает гарантировать доступ всего населения, 
включая маргинальные или другие малообеспеченные группы, к широкому кругу доступных, 
высококачественных средств контрацепции. ОРП особенно эффективен для стран со средним 
уровнем  доходов, которые стремятся к сокращению своей зависимости от внешней помощи, для 
самостоятельного обеспечения поставок товаров в сфере сексуального и репродуктивного 
здоровья для всех групп населения. 
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В 2013 году Региональный офис ЮНФПА в странах Восточной Европы и Центральной Азии 
(РОВЕЦА) и РАТН совместно провели два региональных семинара – в Киеве (Украина) и в Сараево 
(Босния и Герцеговина) для 20 стран ВЕЦА. Во время семинаров были   разработаны планы 
действий для каждой из стран по внедрению ОРП в сферу репродуктивного здоровья1. Более 80 
специалистов, представляющих ЮНФПА, министерства здравоохранения, министерства 
финансов, национальные системы медицинского страхования, НПО и социальные маркетинговые 
группы приняли участие в этой работе.  
Учитывая акцент на стимулирование политики рождаемости, в сочетании с возрождающимся и 
растущим фундаментализмом, затрагивающим вопросы сексуального и репродуктивного 
здоровья во всем регионе, при подведении итогов семинаров участники указали, что существует 
значительная потребность в проведении адвокации для укрепления политической воли и 
приверженности в вопросах улучшения сексуального и репродуктивного здоровья. Участники 
определили, что адвокация является основным элементом для успешного внедрения плана 
действий по ОРП среди основных заинтересованных сторон. В мае 2014 года ЮНФПА РОВЕЦА и 
РАТН организовали второй региональный семинар в Анталье, Турция, чтобы помочь участникам 
разработать стратегию адвокации для создания благоприятных условий и привлечения 
необходимой политической воли, политики и ресурсов для поддержки внедрения и расширения 
ОРП, чтобы решить проблемы неравенства в доступе к охране сексуального и репродуктивного 
здоровья в регионе. 
 

Обзор семинара 
 
27 – 30 мая 2014 года ЮНФПА РОВЕЦА и РАТН провели региональный семинар по продвижению 
общего рыночного подхода для принятия решений по улучшению службы планирования семьи в 
Анталье, Турция. В семинаре приняли участие 73 представителя из 18 стран ВЕЦА: Албании, 
Армении, Азербайджана, Беларуси, Боснии и Герцеговины, Болгарии, Грузии, Казахстана, Косово, 
Киргизстана, Македонии, Молдовы, Румынии, Таджикистана, Турции, Туркменистана, Украины и 
Узбекистана. Каждая страна была представлена командой из 2 – 6 человек, представляющих: 

¶ Отделы по планированию семьи или программы по репродуктивному здоровью министерства 
здравоохранения (MЗ). 

¶ Страновые офисы ЮНФПА, включая специалистов по адвокации и коммуникации. 

¶ Министерство финансов или национальные страховые программы по здравоохранению. 

¶ НПО, такие как партнеры Международной Федерации планируемого родительства или 
социальные маркетинговые группы. 

Некоторые члены страновых команд уже принимали участие в семинаре по составлению 
дорожной карты с использованием общего рыночного подхода (ОРП) в 2013 году. Были 
представлены также и новые участники с конкретным опытом работы в области адвокации, а 
также сексуального и репродуктивного здоровья. Полный список участников находится в 
Приложении 1.  

                                                           
1
 Для получения более подробной информации о семинарах 2013 года обратитесь к ссылке: 

http://unfpa.org/vebdav/site/eeca/shared/documents/TMA-Action-Plans?EECA-report-FINAL.pdf 
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“Мы должны быть лучше оснащены 
навыками по адвокации, чтобы ввести в 
курс дела недавно назначенных 
должностных лиц в сфере 
здравоохранения и сделать вопросы ОРП 
приоритетными в их планах”. 

Участник опроса 

Основной целью семинара являлось улучшение знаний и приобретение навыков по 
стратегическому планированию мероприятий для того, чтобы добиться изменений в политике в 
поддержку планов действий по ОРП. 

До семинара по адвокации ЮНФПА и РАТН провели краткий опрос (Анкета-опросник 
представлена в Приложении 2) для более точного понимания ожиданий и потребностей 
участников. Из 17 стран, которые приняли участие в опросе, 15 отметили, что они проводят 
мероприятия по адвокации после участия в семинарах 2013 года. Например, несколько групп 
провели встречи «один на один» с ключевыми лицами, ответственными за разработку политики, 
чтобы объяснить им принципы ОРП и получить возможность ознакомить их со своими планами 
действий для включения мероприятий в основные стратегии и планы в секторе здравоохранения 
или установить официальные механизмы для внедрения ОРП. Несколько стран во время таких 
встреч получили от лиц, ответственных за разработку политики, и правительственных чиновников 
гарантии финансирования общих рыночных инициатив в программах по планированию семьи или 
использования ОРП для координационного механизма в вопросах планирования семьи там, где 
эта система еще не используется.     

Большинство респондентов отметили, что, несмотря на определенный прогресс и проведение 
ряда важных встреч после семинаров 2013 года, необходимо получить дополнительные навыки 
по планированию и координации усилий по адвокации для обеспечения постоянного стимула и 
изменений в политике. Ответы на вопросы свидетельствовали о широком интересе участников к 
формированию практических навыков в следующих областях: анализ заинтересованных сторон, 
анализ политики, разработка стратегии адвокации и развитие отношений с партнерами по 

адвокации. 

 

После проведения семинара по адвокации участники 
смогли: 

¶ Отличать адвокацию политики от других типов 
адвокации. 

¶ Определять основные компоненты стратегии по 
адвокации. 

¶ Определять решения в сфере изменения 
политики, которые помогут поддержать 
внедрение ОРП при решении вопросов по 
планированию семьи. 

¶ Разработать тактику влияния на лиц, ответственных за принятие решений, с вовлечением 
широкого круга участников и созданием партнерств. 

 
Основной задачей для каждой страновой команды была разработка во время семинара стратегии 
по адвокации.  

 
До начала проведения семинара организаторы обратились к страновым командам с просьбой 
оценить политическую среду для внедрения ОРП в своих странах.  
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Страновые команды собрались вместе для того, чтобы 
охарактеризовать существующий в стране политический 
ландшафт (Приложение 3), определить конкретные 
вопросы для адвокации и разработать всестороннюю 
стратегию по адвокации, которая соотносится с их 
планом действий по ОРП. В частности, участникам было 
предложено исследовать политические процессы в 
своих странах, чтобы сделать разработанные стратегии 
более целенаправленными и адресными. Кроме того, 
команды оценивали политику по вопросам 
планирования семьи, репродуктивному здоровью и ОРП.  

Каждая из команд также проанализировала обстановку 
в своей стране в области планирования семьи и ОРП, 
чтобы лучше понять, кто может быть противником 
внедрения или оказывать сопротивление переменам, а 
также, определить выразителей идей и тех, кто будет 
активно способствовать желаемым изменениям.  В 
заключении были определены заинтересованные 
стороны для выявления тех, кто уже, возможно, 
работает над данной проблемой, а также может быть 
хорошим партнером при проведении мероприятий по 
адвокации. Эта оценка была проведена с помощью 
программного обеспечения ЮНФПА  IGA (анализа 
групповых интересов), инструмента, который помогает 
визуально проанализировать позицию ключевых 
игроков (организаций, групп и отдельных 
представителей) по вопросам развития. Всю эту информацию необходимо иметь для разработки 
стратегии.2  

Участники семинара были разделены на четыре группы, которые работали по одной и той же 
программе, две группы работали на английском, 
остальные две – на русском (с синхронным 
переводом для русского и английского языков). У 
всех групп была возможность поделиться 
информацией друг с другом  и обсудить 
насущные проблемы во время  “ярмарки обмена 
идеями”, которая проводилась во время 
семинара. Программа семинара находится в 
Приложении 4. 
 
ȕȫȱȯȫɊ ȼȽȻȫȸȹȭȫɊ ȵȹȷȫȸȯȫ ȻȫȲȻȫȬȹȽȫȶȫ ȺȻȹȰȵȽ 
ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ Ⱥȹ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ, ȸȫȺȻȫȭȶȰȸȸɆȴ ȸȫ 
ȳȲȷȰȸȰȸȳȰ ȺȹȶȳȽȳȵȳ, Ⱥȹ ȺȹȯȯȰȻȱȵȰ ȭȸȰȯȻȰȸȳɊ ȳ 
ȺȻȳȷȰȸȰȸȳɊ șțȚ ȯȶɊ ȾȼȽȻȫȸȰȸȳɊ ȸȰȻȫȭȰȸȼȽȭȫ ȭ 

                                                           
2 IGA ȷȹȱȸȹ ȲȫȮȻȾȲȳȽɇ Ⱥȹ ȼȶȰȯȾɉɄȰȴ ȼȼɆȶȵȰ: 
https:// onedrive.live.com/ redir?resid=C3E71FC46C687763%211524&authkey=%21AGKX_GOJ7lry41Q&ithint=folder%2c.zip 

Рабочие группы 

Английский язык 

¶ Болгария, Румыния, Турция. 

¶ Албания, Босния и Герцеговина, Косово и 
Македония. 

Русский язык 

¶ Армения, Беларусь, Грузия, Молдова, Украина. 

¶ Азербайджан, Казахстан, Киргизстан, 
Таджикистан, Туркменистан и Узбекистан.  

 

Концепция из десяти частей для разработки 
стратегии по адвокации политики 
 
Во время семинара была рассмотрена 
концепция из десяти частей для разработки 
стратегии по адвокации. Эта структура 
помогает как опытным защитникам здоровья, 
так и новичкам, разработать стратегию 
адвокации для достижения конкретных 
результатов и целей. Каждая из частей 
является важным компонентом общей 
стратегии по адвокации.  
Десять частей включают: 

• Предмет адвокации. 
• Цель адвокации. 
• Лица, ответственные за принятие 

решений, и агенты влияния. 
• Ключевые интересы лиц, принимающих 

решения. 
• Оппозиция и препятствия для адвокации. 
• Ресурсы адвокации и пробелы. 
• Партнеры по адвокации. 
• Тактика адвокации. 
• Сообщения адвокации. 
• Планирование определения степени 

успешности. 

https://onedrive.live.com/redir?resid=C3E71FC46C687763%211524&authkey=%21AGKX_GOJ7lry41Q&ithint=folder%2c.zip
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ȯȹȼȽȾȺȰ ȵ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȭ ȼȭȹȰȴ ȼȽȻȫȸȰ3.  
 

Основные моменты семинара 

ȍȹ ȭȻȰȷɊ ȹȽȵȻɆȽȳɊ ȼȰȷȳȸȫȻȫ ȼ ȺȻȳȭȰȽȼȽȭȰȸȸɆȷȳ ȻȰɂȫȷȳ ȭɆȼȽȾȺȳȶȳ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶȳ ȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȫ 
ȝȾȻɁȳȳ, ȩȘȟȚȋ ȳ țȋȝȘ. Șȫɂȫȶɇȸȳȵ ȯȰȺȫȻȽȫȷȰȸȽȫ Ⱥȹ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȫ 
ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȝȾȻɁȳȳ ȏȻ. ȜȰȷȫ ȜȫȸȳȼȹȮȶȾ ȺȻȳȭȰȽȼȽȭȹȭȫȶȫ ȾɂȫȼȽȸȳȵȹȭ ȳ ȰɄȰ ȻȫȲ ȺȹȯɂȰȻȵȸȾȶȫ 
ȺȻȳȭȰȻȱȰȸȸȹȼȽɇ ȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȫ ȝȾȻɁȳȳ ȵ ȺȹȯȯȰȻȱȵȰ ȺȻȹȮȻȫȷȷ Ⱥȹ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȷȾ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ 
ȲȯȹȻȹȭɇɉ ȯȶɊ ȭȼȰɀ. șȸȫ ȹȽȷȰȽȳȶȫ, ɂȽȹ ȲȸȫɂȳȽȰȶɇȸȾɉ ȺȹȷȹɄɇ ȭ ȭȹȺȻȹȼȫɀ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȼȰȷɇȳ ȷȹȱȰȽ 
ȹȵȫȲȫȽɇ ȭȸȰȯȻȰȸȳȰ șțȚ.  ȏȻ. ȗȾȻȫȽ șȲȯȰȷȳȻ, ȯȳȻȰȵȽȹȻ ȏȳȻȰȵɁȳȳ Ⱥȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɉ ȋȸȽȫȶȳȳ 
ȽȫȵȱȰ ȺȹȺȻȳȭȰȽȼȽȭȹȭȫȶ ȾɂȫȼȽȸȳȵȹȭ ȳ ȺȹȯɂȰȻȵȸȾȶ ȸȰȹȬɀȹȯȳȷȹȼȽɇ ȺȹȼȽȹɊȸȸȹ ȾȵȻȰȺȶɊȽɇ ȬȶȫȮȹȺȻȳɊȽȸȾɉ 
ȺȹȶȳȽȳɂȰȼȵȾɉ ȼȻȰȯȾ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ ȭ ȻȰȮȳȹȸȰ ȯȶɊ ȾȶȾɂɃȰȸȳɊ ȵȫɂȰȼȽȭȫ ȾȼȶȾȮ, ȭ Ƚȹȷ ɂȳȼȶȰ ȳ 
ȸȫȶȳɂȳɊ ȽȹȭȫȻȹȭ ȭ ȹȬȶȫȼȽȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ ȯȶɊ ȭȼȰɀ. ȌȰȸȰȯȳȵȽ ȖȫȴȽ, ȼȽȫȻɃȳȴ ȽȰɀȸȳɂȰȼȵȳȴ 
ȼȹȭȰȽȸȳȵ Ⱥȹ ȭȹȺȻȹȼȫȷ ȮȫȻȫȸȽȳȻȹȭȫȸȸȹȮȹ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷȳ ȹɀȻȫȸɆ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ, 
ȩȘȟȚȋ, ȹȽȷȰȽȳȶ ȲȸȫɂȳȽȰȶɇȸɆȴ ȺȻȹȮȻȰȼȼ, ȯȹȼȽȳȮȸȾȽɆȴ ȝȾȻɁȳȰȴ, ȭ ȹȽȸȹɃȰȸȳȳ ȻȫȼɃȳȻȰȸȳɊ ȯȹȼȽȾȺȫ 
ȵ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȸȹȭȫȽȹȻȼȵȳȴ ȺȻȹȮȻȰȼȼ ȻȰȮȳȹȸȫ ȭ ɁȰȶȹȷ Ⱥȹ ȭȭȰȯȰȸȳɉ șțȚ ȯȶɊ ȹɀȻȫȸɆ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ. șȸ ȽȫȵȱȰ ȾȵȫȲȫȶ ȸȫ ȭȫȱȸȹȼȽɇ ȺȻȹȭȰȯȰȸȳɊ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȯȶɊ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ 
ȾȼȽȹȴɂȳȭȹȼȽȳ ȯȹȼȽȳȮȸȾȽɆɀ ȻȰȲȾȶɇȽȫȽȹȭ. 
 

 
ȚȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶɇ țȋȝȘ ȏȱȰȸȰȽ ȍȰȴȶ, 
ȏȳȻȰȵȽȹȻ ȺȻȹȰȵȽȫ Ⱥȹ ȭȸȰȯȻȰȸȳɉ șțȚ, 
ȻȫȼȼȵȫȲȫȶȫ ȹȬ  ȹȺɆȽȰ ȻȫȬȹȽɆ ȼ ȻȫȲȸɆȷȳ 
ȼȽȻȫȸȫȷȳ Ⱥȹ ȭȸȰȯȻȰȸȳɉ șțȚ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȹ 
ȷȸȹȮȹȹȬȰɄȫɉɄȰȷ ȼȹȽȻȾȯȸȳɂȰȼȽȭȰ ȼȹ 
ȼȽȻȫȸȫȷȳ ȍȐȡȋ Ⱥȹ ȭȸȰȯȻȰȸȳɉ șțȚ ȭ 
ȼȿȰȻȰ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȼȰȷɇȳ.   
ȕȻȳȼȽȳ ȕȰȴȯ, ȼȽȫȻɃȳȴ ȺȻȹȮȻȫȷȷȸɆȴ 
ȼȺȰɁȳȫȶȳȼȽ Ⱥȹ ȭȹȺȻȹȼȫȷ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ 
ȺȹȶȳȽȳȵȳ, țȋȝȘ, ȹȽȷȰȽȳȶȫ, ɂȽȹ ȭȼȰ 
ȾɂȫȼȽȸȳȵȳ ȼȰȷȳȸȫȻȫ, ȻȫȬȹȽȫɉɄȳȰ ȭ 
ȹȬȶȫȼȽȳ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȳ ȻȫȲȭȳȽȳɊ, Ⱥȹ 
ȼȾȽȳ, ȲȫȸȳȷȫɉȽȼɊ ȫȯȭȹȵȫɁȳȰȴ, ȭȸȰ 
ȲȫȭȳȼȳȷȹȼȽȳ ȹȽ ȽȹȮȹ, ȭɀȹȯȳȽ ȶȳ ɈȽȹ ȭ ȳɀ 
ȯȹȶȱȸȹȼȽȸɆȰ ȹȬɊȲȫȸȸȹȼȽȳ. șȯȸȫȵȹ 
ȸȰȼȷȹȽȻɊ ȸȫ ȽȫȵȳȰ ȭȹȲȷȹȱȸȹȼȽȳ, ɂȫȼȽȹ Ⱦ 
ȸȳɀ ȸȰȽ ȭȻȰȷȰȸȳ ȳ ȻȰȼȾȻȼȹȭ ȯȶɊ 

ȫȵȽȳȭȸȹȴ ȻȫȬȹȽɆ.  ȕȻȳȼȽȳ ȕȰȴȯ ȺȹȬȶȫȮȹȯȫȻȳȶȫ ȹȻȮȫȸȳȲȫȽȹȻȹȭ ȼȰȷȳȸȫȻȫ Ȳȫ ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶȰȸȸȾɉ 
ȾɂȫȼȽȸȳȵȫȷ ȾȸȳȵȫȶɇȸȾɉ ȭȹȲȷȹȱȸȹȼȽɇ ȾȯȰȶȳȽɇ ȭȻȰȷɊ ȳ ȵȹȶȶȰȵȽȳȭȸȹ ȹȬȼȾȯȳȽɇ ȭȹȺȻȹȼɆ Ⱥȹ ȭȸȰȯȻȰȸȳɉ 
șțȚ, ȼȭɊȲȫȸȸɆȰ ȼ ȳȲȷȰȸȰȸȳɊȷȳ ȺȹȶȳȽȳȵȳ.  
 
ȍȼȰ ȭɆȼȽȾȺȫɉɄȳȰ ȺȹȯɂȰȻȵȸȾȶȳ ȭȫȱȸȹȼȽɇ ȺȫȻȽȸȰȻȼȽȭȫ, ȭ Ƚȹȷ ɂȳȼȶȰ ȼ ȶȳɁȫȷȳ, ȺȻȳȸȳȷȫɉɄȳȷȳ 
ȻȰɃȰȸȳɊ,  ȳ ȶȳɁȫȷȳ, ȹȽȭȰȽȼȽȭȰȸȸɆȷȳ Ȳȫ ȻȫȲȻȫȬȹȽȵȾ ȺȹȶȳȽȳȵȳ, ȵȹȽȹȻɆȰ ȷȹȮȾȽ ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȳȽɇ 
ȸȰȹȬɀȹȯȳȷɆȰ ȻȰȼȾȻȼɆ ȳȶȳ ȭȸȰȯȻȳȽɇ ȺȹȶȳȽȳȵȾ ȺȹȯȯȰȻȱȵȳ, ɂȽȹȬɆ Ⱥȹȷȹɂɇ ȭ ȻȰɃȰȸȳȳ  ȺȻȹȬȶȰȷ 
ȸȫȳȬȹȶȰȰ ȸȾȱȯȫɉɄȳɀȼɊ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ. 
 

Ситуация и политическая панорама в странах ВЕЦА 

                                                           
3
 ȚȻȹȮȻȫȷȷȾ ȳ ȷȫȽȰȻȳȫȶɆ ȼȰȷȳȸȫȻȫ ȷȹȱȸȹ ȲȫȮȻȾȲȳȽɇ ȸȫ ȫȸȮȶȳȴȼȵȹȷ ȳ ȻȾȼȼȵȹȷ ɊȲɆȵȫɀ Ⱥȹ ȼȼɆȶȵȰ: 

http:// eeca.unfpa.org/ topics/ total-market-approach). 

http://eeca.unfpa.org/topics/total-market-approach
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ȚȹȼȶȰ ȭȼȽȾȺȳȽȰȶɇȸȹȴ ɂȫȼȽȳ ȼȹȭȰȽȸȳȵ ȚȻȹȮȻȫȷȷɆ Ⱥȹ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȷȾ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ 
ȩȘȟȚȋ ȍȐȡȋ ȝȫȷȫȻ ȠȹȷȫȼȾȻȫȯȲȰ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȶȫ ȳȸȿȹȻȷȫɁȳɉ ȹ ȽȰȸȯȰȸɁȳɊɀ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ 
ȼȰȷɇȳ ȭ ȻȰȮȳȹȸȰ, ɂȽȹȬɆ ȺȻȹȳȸȿȹȻȷȳȻȹȭȫȽɇ ȹ ȻȫȲȭȳȽȳȳ ȼȽȻȫȽȰȮȳȴ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ. ȚȻȰȯȼȽȫȭȶɊɊ 
ȳȸȿȹȻȷȫɁȳɉ ȹ ȷȫȽȰȻȳȸȼȵȹȴ ȼȷȰȻȽȸȹȼȽȳ, ȺȹȵȫȲȫȽȰȶɊɀ ȻȹȱȯȫȰȷȹȼȽȳ ȼȻȰȯȳ ȱȰȸɄȳȸ ȳ ȺȹȯȻȹȼȽȵȹȭ, ȝ. 
ȠȹȷȫȼȾȻȫȯȲȰ ȹȽȷȰȽȳȶȫ, ɂȽȹ ɈȵȹȸȹȷȳɂȰȼȵȳȴ ȻȹȼȽ ȭ ȻȰȮȳȹȸȰ ȼȹȭȼȰȷ ȸȰȹȬɊȲȫȽȰȶɇȸȹ ȽȻȫȸȼȿȹȻȷȳȻȾȰȽȼɊ ȭ 
ȾȶȾɂɃȰȸȳȰ ȼȹȼȽȹɊȸȳɊ ȲȯȹȻȹȭɇɊ, ȹȼȹȬȰȸȸȹ ȭ ȼȿȰȻȰ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȮȹ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ.  

ȓȷȰɉɄȳȰȼɊ ȯȫȸȸɆȰ ȺȹȵȫȲɆȭȫɉȽ ȸȰȻȫȭȸȹȷȰȻȸȹȼȽɇ ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȾȼȶȾȮȫȷ ȳ ȽȹȭȫȻȫȷ Ⱥȹ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȷȾ ȳ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ ȭ ȼȽȻȫȸȫɀ ȍȐȡȋ. ȗȫȻȮȳȸȫȶɇȸɆȰ ȮȻȾȺȺɆ, ȵȫȵ ȺȻȫȭȳȶȹ, ȼȽȫȶȵȳȭȫɉȽȼɊ ȼ 
ȸȫȳȬȹȶɇɃȳȷȳ ȽȻȾȯȸȹȼȽɊȷȳ ȺȻȳ ȺȹȶȾɂȰȸȳȳ ɈȽȳɀ ȾȼȶȾȮ ȳ ȽȹȭȫȻȹȭ. ȝȫȷȫȻ ȠȹȷȫȼȾȻȫȯȲȰ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȶȫ 
ȼȻȫȭȸȳȽȰȶɇȸɆȰ ȯȫȸȸɆȰ Ⱥȹ ȾȻȹȭȸɉ 
ȻȹȱȯȫȰȷȹȼȽȳ ȼȻȰȯȳ ȺȹȯȻȹȼȽȵȹȭ 
(ȏȳȫȮȻȫȷȷȫ 1) ȳ ȸȰȾȯȹȭȶȰȽȭȹȻȰȸȸɆȷ 
ȺȹȽȻȰȬȸȹȼȽɊȷ ȭ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳȳ ȼȰȷɇȳ 
ȱȰȸɄȳȸ ȹȽ 15 ȯȹ 49 ȶȰȽ (ȏȳȫȮȻȫȷȷȫ 2) Ⱥȹ 
ȼȻȫȭȸȰȸȳɉ ȼ ȱȰȸȼȵȳȷ ȸȫȼȰȶȰȸȳȰȷ ȳȲ 
ɂȳȼȶȫ Ȼȹȷȹȭ ȭ ȽȻȰɀ ȼȽȻȫȸȫɀ ȭɆȬȹȻȵȳ: 
ȜȰȻȬȳȳ, Ȍȹȼȸȳȳ ȳ ȎȰȻɁȰȮȹȭȳȸȰ ȳ 
ȗȫȵȰȯȹȸȳȳ. ȑȰȸɄȳȸɆ Ȼȹȷȫ ȭ ȭȹȲȻȫȼȽȰ ȹȽ 
15 ȯȹ 49 ȶȰȽ  ȳȷȰɉȽ ȲȸȫɂȳȽȰȶɇȸȹ ȬȹȶȰȰ 
ȭɆȼȹȵȳȰ ȸȰȾȯȹȭȶȰȽȭȹȻȰȸȸɆȰ ȺȹȽȻȰȬȸȹȼȽȳ 
ȭ ȹȬȶȫȼȽȳ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȼȰȷɇȳ Ⱥȹ 
ȼȻȫȭȸȰȸȳɉ ȼ ȹȬɄȳȷ ȱȰȸȼȵȳȷ ȸȫȼȰȶȰȸȳȰȷ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȭȹȲȻȫȼȽȫ. ȞȻȹȭȰȸɇ 
ȻȹȱȯȫȰȷȹȼȽȳ ȼȻȰȯȳ ȯȰȭȾɃȰȵ-ȺȹȯȻȹȼȽȵȹȭ 
Ȼȹȷȫ ȽȫȵȱȰ ȲȸȫɂȳȽȰȶɇȸȹ ȭɆɃȰ Ⱥȹ 
ȼȻȫȭȸȰȸȳɉ ȼ ȹȬɄȳȷ ȸȫȼȰȶȰȸȳȰȷ. ȍ ȼȶȾɂȫȰ 
Ȍȹȼȸȳȳ ȳ ȎȰȻɁȰȮȹȭȳȸɆ ɈȽȹȽ ȺȹȵȫȲȫȽȰȶɇ 
ȭɆɃȰ ȺȹɂȽȳ ȭ 18 ȻȫȲ. 

 

Краткое изложение стратегии по странам4 

ȕ ȵȹȸɁȾ ȼȰȷȳȸȫȻȫ ȵȫȱȯȫɊ ȳȲ ȼȽȻȫȸ ȻȫȲȻȫȬȹȽȫȶȫ ȺȹȯȻȹȬȸȾɉ ȼȽȻȫȽȰȮȳɉ ȺȻȹȭȰȯȰȸȳɊ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȯȶɊ 
ȺȻȹȯȭȳȱȰȸȳɊ ȻȫȲȶȳɂȸɆɀ ȫȼȺȰȵȽȹȭ Ⱥȶȫȸȫ ȯȰȴȼȽȭȳȴ Ⱥȹ ȭȸȰȯȻȰȸȳɉ șțȚ. ȕȹȷȫȸȯɆ ȼȵȹȸɁȰȸȽȻȳȻȹȭȫȶȳ 
ȼȭȹȰ ȭȸȳȷȫȸȳȰ, ȭ ȺȰȻȭȾɉ ȹɂȰȻȰȯɇ, ȸȫ ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ, ȼȭɊȲȫȸȸȹȴ ȼ ȹȵȫȲȫȸȳȰȷ ȭȹȲȯȰȴȼȽȭȳɊ ȸȫ ȼȾɄȰȼȽȭȾɉɄȰȰ 
ȸȰȻȫȭȰȸȼȽȭȹ ȭ ȯȹȼȽȾȺȰ ȵ ȼȹȭȻȰȷȰȸȸɆȷ 
ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȭ ȼȭȹȳɀ ȼȽȻȫȸȫɀ. 
ȌɆȶȳ ȹȺȻȰȯȰȶȰȸɆ  ȳȲȷȰȸȰȸȳɊ ȭ 
ȮȹȼȾȯȫȻȼȽȭȰȸȸȹȴ ȺȹȶȳȽȳȵȰ, ȼ ȺȹȷȹɄɇɉ 
ȵȹȽȹȻɆɀ, ȼȹȮȶȫȼȸȹ ȵȶɉɂȰȭɆȷ ȺȻȳȸɁȳȺȫȷ 
șțȚ, ȷȹȱȸȹ ȬȾȯȰȽ ȹȬȰȼȺȰɂȳȽɇ 
ȻȫȼɃȳȻȰȸȳȰ ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ 
ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȯȶɊ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȳ 
ȷȫȻȮȳȸȫȶɇȸɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ, ȭ Ƚȹȷ 
ɂȳȼȶȰ ȺȹȯȻȹȼȽȵȹȭ ȳ ȷȹȶȹȯȰȱȳ. ȨȽȹ 
ȭȵȶɉɂȫȰȽ (ȸȹ ȸȰ ȹȮȻȫȸȳɂȳȭȫȰȽȼɊ) ɁȰȶȰȭȹȰ 
ȭɆȯȰȶȰȸȳȰ ȶȳȷȳȽȳȻȹȭȫȸȸɆɀ 
ȮȹȼȾȯȫȻȼȽȭȰȸȸɆɀ ȻȰȼȾȻȼȹȭ ȯȶɊ ȵȹȸȵȻȰȽȸɆɀ 

                                                           
4 ȓȸȿȹȻȷȫɁȳɊ Ⱥȹ ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȵȫȱȯȹȴ ȳȲ ȼȽȻȫȸ ȸȫɀȹȯȳȽȼɊ ȸȫ ȼȫȴȽȰ ȩȘȟȚȋ ȍȐȡȋ: 
http:// eeca.unfpa.org/ topics/ total-market-approach.  

Диаграмма 1. Уровень рождаемости среди 
подростков на 1000 женщин в возрасте 15–19 лет 
(сравнение между общим населением и 
женщинами из числа ромов). 

 

Диаграмма 2. Неудовлетворенные потребности в 
процентах по планированию сроков рождения 
детей, ограничению их числа и общие 
неудовлетворенные потребности в вопросах 
планирования семьи женщин в возрасте 15–49 лет 
(общее население в сравнении с женщинами 
рома). 
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ȼȶȹȰȭ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ, ȫ ȽȫȵȱȰ  ȺȻȹȭȰȯȰȸȳȰ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȯȶɊ ȹȬɄȰȮȹ ȾȭȰȶȳɂȰȸȳɊ ȫȼȼȳȮȸȹȭȫȸȳȴ ȳȶȳ 
ȺȻȳȹȻȳȽȰȽȸȹȮȹ ȭɆȯȰȶȰȸȳɊ ȬɉȯȱȰȽȸɆɀ ȼȻȰȯȼȽȭ ȸȫ ȺȻȹȮȻȫȷȷɆ Ⱥȹ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ ȳ 
ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ.  

ȍ ȼȽȻȫȸȹȭɆɀ ȼȽȻȫȽȰȮȳɊɀ ȽȫȵȱȰ ȬɆȶȹ ȹȬȻȫɄȰȸȹ ȭȸȳȷȫȸȳȰ ȸȫ ȹȬȸȹȭȶȰȸȳȰ ȼȺȳȼȵȫ ȹȼȸȹȭȸɆɀ 
ȶȰȵȫȻȼȽȭȰȸȸɆɀ ȺȻȰȺȫȻȫȽȹȭ ȯȶɊ ȭȵȶɉɂȰȸȳɊ ȬȹȶȰȰ ɃȳȻȹȵȹȮȹ ȻɊȯȫ ȼȹȭȻȰȷȰȸȸɆɀ ȷȰȽȹȯȹȭ ȭ ȼȹȹȽȭȰȽȼȽȭȳȳ 
ȼ ȺȹȽȻȰȬȸȹȼȽɊȷȳ ȭ ȼȻȰȯȼȽȭȫɀ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȻȫȲȶȳɂȸɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ. ȕȹȷȫȸȯɆ ȹɀȫȻȫȵȽȰȻȳȲȹȭȫȶȳ 
ɈȽȳ ȼȺȳȼȵȳ, ȹȺȻȰȯȰȶɊɉɄȳȰ ȺȰȻȰɂȰȸɇ ȲȫȵȾȺȹȵ ȶȰȵȫȻȼȽȭ ȳ ȷȰȯȳȵȫȷȰȸȽȹȭ, ȵȫȵ ȭȫȱȸɆȴ ȳȸȼȽȻȾȷȰȸȽ 
ȺȹȶȳȽȳȵȳ. ȘȫȵȹȸȰɁ ȸȰȼȵȹȶɇȵȹ ȼȽȻȫȽȰȮȳȴ Ⱥȹ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȬɆȶȳ ȸȫȺȻȫȭȶȰȸɆ ȸȫ ȻȫȲȻȫȬȹȽȵȾ ȻȾȵȹȭȹȯɊɄȳɀ 
ȺȻȳȸɁȳȺȹȭ ȳȶȳ ȵȻȳȽȰȻȳȰȭ ȺȹȶȳȽȳȵȳ ȯȶɊ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ ȯȹȼȽȾȺȫ ȸȫȳȬȹȶȰȰ ȸȾȱȯȫɉɄȳɀȼɊ ȼȶȹȰȭ 
ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ ȵ ȽȹȭȫȻȫȷ ȳ ȾȼȶȾȮȫȷ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ. 

ȍȹ ȭȻȰȷɊ ȼȰȷȳȸȫȻȫ ȵȹȷȫȸȯɆ ȳȲ ȻȫȲȸɆɀ ȼȽȻȫȸ ȼȹȬȳȻȫȶȳȼɇ ȳ ȻȫȬȹȽȫȶȳ ȭȷȰȼȽȰ ȯȶɊ çȹȬȷȰȸȫ ȳȯȰɊȷȳè. ȨȽȹ 
ȯȫȭȫȶȹ ȭȹȲȷȹȱȸȹȼȽɇ   ȺȹȯȰȶȳȽɇȼɊ ȻȫȲȻȫȬȹȽȫȸȸɆȷȳ ȼȽȻȫȽȰȮȳɊȷȳ ȼ ȵȹȷȫȸȯȫȷȳ ȳȲ ȯȻȾȮȳɀ ȼȽȻȫȸ, 
ȺȹȶȾɂȳȽɇ ȹȬȻȫȽȸȾɉ ȼȭɊȲɇ ȳ ȲȫȯȫȽɇ ȭȹȺȻȹȼɆ. ȝȫȵȫɊ ȺȶȫȽȿȹȻȷȫ ȯȶɊ ȼȹȭȷȰȼȽȸȹȮȹ ȳȼȺȹȶɇȲȹȭȫȸȳɊ ȳ 
ȹȬȷȰȸȫ ȳȸȿȹȻȷȫɁȳȰȴ ȯȫȭȫȶȫ ȾȸȳȵȫȶɇȸȾɉ ȭȹȲȷȹȱȸȹȼȽɇ ȾɂȳȽɇȼɊ Ⱦ ȵȹȶȶȰȮ, ȻȫȬȹȽȫɉɄȳɀ ȭ ȫȸȫȶȹȮȳɂȸɆɀ 
ȾȼȶȹȭȳɊɀ ȳ ȳȷȰɉɄȳɀ ȺȹɀȹȱȳȰ ɁȰȶȳ ȭ ȻȰȮȳȹȸȰ. 

ȕȻȫȽȵȫɊ ȳȸȿȹȻȷȫɁȳɊ, ȺȻȳȭȰȯȰȸȸȫɊ ȸȳȱȰ, ȭȵȶɉɂȫȰȽ ȹȼȸȹȭȸɆȰ ȷȹȷȰȸȽɆ ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ, 
ȻȫȲȻȫȬȹȽȫȸȸɆȰ ȵȫȱȯȹȴ ȼȽȻȫȸȹȭȹȴ ȵȹȷȫȸȯȹȴ ȸȫ ȹȼȸȹȭȰ ȵȹȸɁȰȺɁȳȳ ȳȲ ȯȰȼɊȽȳ ɂȫȼȽȰȴ. 

 

Албания 

ȍ ȋȶȬȫȸȳȳ, ȭ ȼȹȹȽȭȰȽȼȽȭȳȳ ȼ ȼȾɄȰȼȽȭȾɉɄȳȷ Ȳȫȵȹȸȹȷ, ȺȻȰȲȰȻȭȫȽȳȭɆ ȹȬȶȫȮȫɉȽȼɊ 20% ȸȫȶȹȮȹȷ ȸȫ 
ȯȹȬȫȭȶȰȸȸȾɉ ȼȽȹȳȷȹȼȽɇ. ȏȶɊ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ ȬȹȶȰȰ ȬȶȫȮȹȺȻȳɊȽȸɆɀ Ⱦȼȶȹȭȳȴ ȯȶɊ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȮȹ ȷȫȻȵȰȽȳȸȮȫ 
ȺȻȰȲȰȻȭȫȽȳȭȹȭ ȳ ȻȫȼɃȳȻȰȸȳɊ ȯȹȼȽȾȺȫ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ ȵ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ ȬȰȲ 
ȹȮȻȫȸȳɂȰȸȳȴ, ȼȭɊȲȫȸȸɆɀ ȼȹ ȼȽȹȳȷȹȼȽɇɉ ȺȻȰȲȰȻȭȫȽȳȭȹȭ,  ȵȹȷȫȸȯȫ ȬȾȯȰȽ ȻȫȬȹȽȫȽɇ ȼ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹȷ 
ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȳ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹȷ ȿȳȸȫȸȼȹȭ ȯȶɊ ȭȸȰȼȰȸȳɊ ȺȹȺȻȫȭȹȵ ȭ Ȳȫȵȹȸ ȳ ȹȽȷȰȸɆ ȸȫȶȹȮȫ ȸȫ 
ȺȻȰȲȰȻȭȫȽȳȭɆ. ȏȶɊ ȭɆȺȹȶȸȰȸȳɊ ɈȽȹȴ Ȳȫȯȫɂȳ ȮȻȾȺȺȫ ȹȻȮȫȸȳȲȾȰȽ ȵȻȾȮȶɆȰ ȼȽȹȶɆ ȼ ɈȵȼȺȰȻȽȫȷȳ, ȭ Ƚȹȷ 
ɂȳȼȶȰ ȼ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶɊȷȳ ȷȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȳ ȿȳȸȫȸȼȹȭ, ȩȘȟȚȋ ȳ ȯȻȾȮȳɀ 
ȷȰȱȯȾȸȫȻȹȯȸɆɀ ȹȻȮȫȸȳȲȫɁȳȴ. 

Армения 

ȕȹȷȫȸȯȫ ȳȲ ȋȻȷȰȸȳȳ ȹȽȷȰȽȳȶȫ, ɂȽȹ ȾɊȲȭȳȷɆȰ ȮȻȾȺȺɆ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ, ȭ Ƚȹȷ ɂȳȼȶȰ ȺȹȯȻȹȼȽȵȳ, ȬȰȯȸɆȰ 
ȼȰȷɇȳ, ȼȰȶɇȼȵȳȰ ȱȰȸɄȳȸɆ ȳ ȷȳȮȻȫȸȽɆ ȸȰ ȳȷȰɉȽ ȮȫȻȫȸȽȳȻȹȭȫȸȸȹȮȹ ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȼȹȭȻȰȷȰȸȸɆȷ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ 
ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ. ȕȹȷȫȸȯȫ ȺȹȼȽȫȭȳȶȫ ȺȰȻȰȯ ȼȹȬȹȴ ɁȰȶɇ ȭȵȶɉɂȳȽɇ ȼȹȭȻȰȷȰȸȸɆȰ ȷȰȽȹȯɆ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȭ 
ȬȫȲȹȭɆȴ ȺȫȵȰȽ Ⱥȹ ȬȰȼȺȶȫȽȸȹȴ ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȹȴ ȺȹȷȹɄȳ ȳ ȾȼȶȾȮȫȷ ȯȶɊ ȷȫȶȹȹȬȰȼȺȰɂȰȸȸɆɀ ȮȻȾȺȺ 
ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ, ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶɊȰȷɆȴ ȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȹȷ. ȏȶɊ ȽȹȮȹ, ɂȽȹȬɆ Ⱥȹȷȹɂɇ ȭ ȯȹȼȽȳȱȰȸȳȳ ɈȽȹȴ ɁȰȶȳ, 
ȵȹȷȫȸȯȫ ȫȸȫȶȳȲȳȻȾȰȽ ȼȰȮȷȰȸȽɆ ȻɆȸȵȫ ȯȶɊ ȳȸȿȹȻȷȳȻȹȭȫȸȳɊ ȶȳɁ, ȹȽȭȰȽȼȽȭȰȸȸɆɀ Ȳȫ ȻȫȲȻȫȬȹȽȵȾ  
ȺȹȶȳȽȳȵȳ,  ȹ ȻȰȼȾȻȼȫɀ, ȵȹȽȹȻɆȰ ȸȰȹȬɀȹȯȳȷɆ ȯȶɊ ȺȹȯȯȰȻȱȵȳ ȺȻȳȹȬȻȰȽȰȸȳɊ ȳ ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶȰȸȳɊ 
ȼȹȭȻȰȷȰȸȸɆɀ ȼȻȰȯȼȽȭ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȯȶɊ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ ȭ Ȼȫȷȵȫɀ ȬȫȲȹȭȹȮȹ ȺȫȵȰȽȫ. 
ȜȽȻȫȸȹȭȫɊ ȵȹȷȫȸȯȫ ȺȻȳȭȶȰɂȰȽ ȹȼȸȹȭȸɆȰ ȲȫȳȸȽȰȻȰȼȹȭȫȸȸɆȰ ȼȽȹȻȹȸɆ, ȭ Ƚȹȷ ɂȳȼȶȰ: ȿȫȻȷȫɁȰȭȽȳɂȰȼȵȳȰ 
ȵȹȷȺȫȸȳȳ, (ȯȶɊ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ ȺȰȻȼȺȰȵȽȳȭ ȯȶɊ ɂȫȼȽȸȹȮȹ ȼȰȵȽȹȻȫ), ȹȽȯȰȶ Ⱥȹ ȲȫȵȾȺȵȫȷ ȷȰȯȳȵȫȷȰȸȽȹȭ ȳ 
ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȳɀ ȺȻȳȸȫȯȶȰȱȸȹȼȽȰȴ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȫ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, ȵȹȫȶȳɁȳɉ ȘȚș Ⱥȹ ȭȹȺȻȹȼȫȷ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ ȳ ȷȫȽȰȻȳȸȼȽȭȫ. 

Азербайджан 

șȼȸȹȭȸɆȷ ȷȰȽȹȯȹȷ ȭȶȳɊȸȳɊ ȸȫ ȳȲȷȰȸȰȸȳȰ ȺȹȶȳȽȳȵȳ ȯȶɊ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ ȬȹȶȰȰ ɃȳȻȹȵȹȮȹ ȯȹȼȽȾȺȫ  
ȺȹȽȻȰȬȳȽȰȶȰȴ ȵ ȼȹȭȻȰȷȰȸȸɆȷ ȷȰȽȹȯȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȭ ȋȲȰȻȬȫȴȯȱȫȸȰ ȼȽȫȸȰȽ ȼȹȲȯȫȸȳȰ ȻȫȬȹɂȰȴ 
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ȮȻȾȺȺɆ, ȼȹȼȽȹɊɄȰȴ ȳȲ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶȰȴ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȫ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, ȞȺȻȫȭȶȰȸȳɊ ȹȷȬȾȯȼȷȰȸȫ, 
ȩȘȟȚȋ ȳ ȯȻȾȮȳɀ ȷȰȱȯȾȸȫȻȹȯȸɆɀ ȹȻȮȫȸȳȲȫɁȳȴ. ȨȽȫ ȮȻȾȺȺȫ ȼȹȬȰȻȰȽȼɊ, ɂȽȹȬɆ ȹȬȼȾȯȳȽɇ, ȵȫȵȳȷ 
ȹȬȻȫȲȹȷ ȳȲȷȰȸȳȽɇ ȹȬɊȲȫȸȸȹȼȽȳ ȳ ȾȼȶȾȮȳ, ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶɊȰȷɆȰ ȷȰȯȼȰȼȽȻȫȷȳ ȳ ȼȰȷȰȴȸɆȷȳ ȭȻȫɂȫȷȳ, ɂȽȹȬɆ 
ȹȬȰȼȺȰɂȳȽɇ ȯȹȼȽȾȺ ȵ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȬȹȶȰȰ ɃȳȻȹȵȹȮȹ ȵȻȾȮȫ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ. 

Беларусь 

ȍ ȌȰȶȫȻȾȼȳ ȺȹȯȻȹȼȽȵȳ ȸȰ ȳȷȰɉȽ ȯȹȼȽȫȽȹɂȸȹȮȹ ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȷȰȽȹȯȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ. ȚȻȳȲȸȫȭȫɊ ɈȽȾ 
ȺȻȹȬȶȰȷȾ, ȵȹȷȫȸȯȫ ȹȺȻȰȯȰȶȳȶȫ, ɂȽȹ ȸȰȹȬɀȹȯȳȷȹ ȸȫȶȳɂȳȰ ȲȫȵȹȸȹȯȫȽȰȶɇȸȹȴ ȬȫȲɆ, ȹȬȰȼȺȰɂȳȭȫɉɄȰȴ 
ȼȹȬȶɉȯȰȸȳȰ ȺȻȫȭȫ ȺȹȯȻȹȼȽȵȹȭ (ȹȽ 15 ȯȹ 18 ȶȰȽ) ȯȫȭȫȽɇ ȯȹȬȻȹȭȹȶɇȸȹȰ ȳȸȿȹȻȷȳȻȹȭȫȸȸȹȰ ȼȹȮȶȫȼȳȰ ȸȫ 
ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȹȰ ȭȷȰɃȫȽȰȶɇȼȽȭȹ, ȼȭɊȲȫȸȸȹȰ ȼ ȳɀ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸɆȷ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸɆȷ ȲȯȹȻȹȭɇȰȷ. ȏȶɊ ȼȹȲȯȫȸȳɊ 
ȹȼȸȹȭɆ ȸȹȭȹȮȹ ȲȫȵȹȸȹȯȫȽȰȶɇȸȹȮȹ ȫȵȽȫ, ȼȹȭȷȰȼȽȸȹ ȼ ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸɆȷ ȼȹȬȻȫȸȳȰȷ ȳ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹȷ 
ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, ȵȹȷȫȸȯȫ ȬȾȯȰȽ ȳȼȺȹȶɇȲȹȭȫȽɇ ȻȫȲȶȳɂȸɆȰ ȽȫȵȽȳȵȳ. ȌȾȯȾȽ ȼȹȬȻȫȸɆ ȳ 
ȺȻȹȫȸȫȶȳȲȳȻȹȭȫȸɆ ȼȹȹȽȭȰȽȼȽȭȾɉɄȳȰ ȼȽȫȽȳȼȽȳɂȰȼȵȳȰ ȯȫȸȸɆȰ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȳȲȾɂȰȸ ȳ ȳȼȺȹȶɇȲȹȭȫȸ ȹȺɆȽ 
ȯȻȾȮȳɀ ȼȽȻȫȸ, ɂȽȹȬɆ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽɇ ȯȹȵȫȲȫȽȰȶɇȼȽȭȫ ȳ ȻȰȵȹȷȰȸȯȫɁȳȳ, ȵȹȽȹȻɆȰ ȬȾȯȾȽ ȭȵȶɉɂȰȸɆ ȭ ȺȻȹȰȵȽ 
ȲȫȵȹȸȹȯȫȽȰȶɇȼȽȭȫ. 

Босния и Герцеговина 

ȜȹȮȶȫȼȸȹ ȸȫɁȳȹȸȫȶɇȸȹȴ ȺȹȶȳȽȳȵȰ ȭ ȹȬȶȫȼȽȳ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȮȹ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ Ȍȹȼȸȳȳ ȳ 
ȎȰȻɁȰȮȹȭȳȸɆ ȺȻȫȭȹ ȸȫ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭɆ ȯȶɊ ȮȻȫȱȯȫȸ ȲȫȵȻȰȺȶȰȸȹ ȲȫȵȹȸȹȯȫȽȰȶɇȸȹ; ȹȯȸȫȵȹ ȜȺȳȼȹȵ 
ȹȼȸȹȭȸɆɀ ȶȰȵȫȻȼȽȭȰȸȸɆɀ ȼȻȰȯȼȽȭ, ȼȹȮȶȫȼȸȹ ȵȹȽȹȻȹȷȾ ȹȼȾɄȰȼȽȭȶɊɉȽȼɊ ȲȫȵȾȺȵȳ ȭ ȼȽȻȫȸȰ, ȸȰ ȼȹȯȰȻȱȳȽ 
ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ ȳ ȾɄȰȷȶɊȰȽ ɈȽȹ ȮȫȻȫȸȽȳȻȹȭȫȸȸȹȰ ȺȻȫȭȹ. ȩȘȟȚȋ ȼȹȬȰȻȰȽ ȭȷȰȼȽȰ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶȰȴ 
ȷȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ Ȍȹȼȸȳȳ ȳ ȎȰȻɁȰȮȹȭȳȸɆ ȯȶɊ ȼȹȲȯȫȸȳɊ ȵȹȫȶȳɁȳȳ, ɂȽȹȬɆ ȹȬȰȼȺȰɂȳȽɇ 
ȯȹȬȫȭȶȰȸȳȰ, Ⱥȹ ȷȰȸɇɃȰȴ ȷȰȻȰ, ȹȯȸȹȮȹ ȭȳȯȫ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ ȭ ȺȰȻȰɂȰȸɇ ȹȼȸȹȭȸɆɀ ȶȰȵȫȻȼȽȭȰȸȸɆɀ 
ȼȻȰȯȼȽȭ ȯȹ ȵȹȸɁȫ 2015 Ȯȹȯȫ. ȍȵȶɉɂȰȸȳȰ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ ȭ ȜȺȳȼȹȵ ȺȹȼȶȾȱȳȽ ȮȫȻȫȸȽȳȰȴ ȽȹȮȹ, ɂȽȹ ɈȽȳ 
ȽȹȭȫȻɆ ȬȾȯȾȽ ȲȫȻȰȮȳȼȽȻȳȻȹȭȫȸɆ ȳ ȳɀ ȼȽȹȳȷȹȼȽɇ ȼȷȹȱȰȽ ȬɆȽɇ ȭȹȲȷȰɄȰȸȫ Ⱥȹ ȼȳȼȽȰȷȰ ȬȫȲȹȭȹȮȹ 
ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȹȮȹ ȼȽȻȫɀȹȭȫȸȳɊ, ɂȽȹ ȼȯȰȶȫȰȽ ȼȻȰȯȼȽȭȫ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȬȹȶȰȰ ȯȹȼȽȾȺȸɆȷȳ.5  

Болгария 

ȏȶɊ ȻȰɃȰȸȳɊ ȭȹȺȻȹȼȫ ȹȬ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺȫɀ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ ȼ ȹȮȻȫȸȳɂȰȸȸɆȷ ȯȹȼȽȾȺȹȷ ȵ ȼȹȭȻȰȷȰȸȸɆȷ 
ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȳ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȼȰȷɇȳ ȵȹȷȫȸȯȫ ȳȲ ȌȹȶȮȫȻȳȳ ȬȾȯȰȽ ȽȰȼȸȹ ȼȹȽȻȾȯȸȳɂȫȽɇ ȼ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹȷ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȯȶɊ ȻȫȲȻȫȬȹȽȵȳ ȳ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȺȻȳȸɊȽȳɊ ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸȹȴ ȺȻȹȮȻȫȷȷɆ Ⱥȹ 
ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȷȾ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ. ȨȽȫ ȵȹȷȺȶȰȵȼȸȫɊ ȺȻȹȮȻȫȷȷȫ ɂȰȽȵȹ ȹȺȻȰȯȰȶȳȽ ȺȫȵȰȽ 
ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶɊȰȷɆɀ ȾȼȶȾȮ ȳ ȼȻȰȯȼȽȭ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȯȶɊ ȹȼȹȬȹ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ ȌȹȶȮȫȻȳȳ, Ƚȫȵȳɀ 
ȵȫȵ ȷȹȶȹȯȰȱɇ ȳ ȻȹȷɆ. 

Грузия 

ȏȶɊ ȻȫȼɃȳȻȰȸȳɊ ȯȹȼȽȾȺȫ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ ȵ ȺȻȹȽȳȭȹȲȫɂȫȽȹɂȸɆȷ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȭ ȎȻȾȲȳȳ 
ȵȹȷȫȸȯȫ ȬȾȯȰȽ ȺȻȹȭȹȯȳȽɇ ȺȹȶȳȽȳȵȾ, ȸȫȺȻȫȭȶȰȸȸȾɉ ȸȫ ȾȼȹȭȰȻɃȰȸȼȽȭȹȭȫȸȳȰ ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸȹȮȹ Ȳȫȵȹȸȫ ȹ 
ȷȰȯȳɁȳȸȰ ȳ ȿȫȻȷȫɁȰȭȽȳɂȰȼȵȹȴ ȯȰɊȽȰȶɇȸȹȼȽȳ. ȍ ȸȫȼȽȹɊɄȰȰ ȭȻȰȷɊ ȸȰȽ ȵȹȸȵȻȰȽȸȹȮȹ ȹȺȻȰȯȰȶȰȸȳɊ ȯȶɊ 
Ƚȫȵ ȸȫȲɆȭȫȰȷɆɀ çȼȹɁȳȫȶɇȸɆɀ ȺȻȹȯȾȵȽȹȭ», ȵȹȽȹȻɆȷȳ, ȵȫȵ ȺȻȫȭȳȶȹ, ɊȭȶɊɉȽȼɊ ȬȹȶȰȰ ȯȰɃȰȭɆȰ 
ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭɆ, ȺȻȳȹȬȻȰȽȫȰȷɆȰ ȯȶɊ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ. șȬȸȹȭȶȰȸȳȰ ȸȫɁȳȹȸȫȶɇȸȹȮȹ 
ȲȫȵȹȸȹȯȫȽȰȶɇȼȽȭȫ ȺȹȷȹȱȰȽ ȯȫȽɇ ɂȰȽȵȹȰ ȹȺȻȰȯȰȶȰȸȳȰ ɈȽȹȷȾ ȽȰȻȷȳȸȾ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȻȫȲȻȫȬȹȽȫȽɇ ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ ȳ 
ȺȶȫȸɆ ȯȶɊ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ ȺȹȼȽȫȭȹȵ ɈȽȳɀ ȺȻȹȯȾȵȽȹȭ ȭ ȫȺȽȰȵȳ. 

 

                                                           
5
 ȌȹȼȸȳɊ ȳ ȎȰȻɁȰȮȹȭȳȸȫ ȼȹȼȽȹɊȽ ȳȲ ȯȭȾɀ ȫȭȽȹȸȹȷȸɆɀ ȺȹȶȳȽȳɂȰȼȵȳɀ ȹȬȻȫȲȹȭȫȸȳȴ: ȟȰȯȰȻȫɁȳȳ Ȍȹȼȸȳȳ ȳ ȎȰȻɁȰȮȹȭȳȸɆ ȳ 

țȰȼȺȾȬȶȳȵȳ ȜȰȻȬȼȵȹȴ, ȵȫȱȯȹȰ ȳȲ ȵȹȽȹȻɆɀ ȹȼȾɄȰȼȽȭȶɊȰȽ ȼȭȹȳ ȵȹȸȼȽȳȽȾɁȳȹȸȸɆȰ, ȲȫȵȹȸȹȯȫȽȰȶɇȸɆȰ, ȳȼȺȹȶȸȳȽȰȶɇȸɆȰ ȳ 
ȼȾȯȰȬȸɆȰ ȿȾȸȵɁȳȳ. ȕȫȱȯȹȰ ȳȲ ȹȬȻȫȲȹȭȫȸȳȴ ȳȷȰȰȽ ȼȭȹȰ ȸȰȲȫȭȳȼȳȷȹȰ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ. 
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Казахстан 

ȕȹȷȫȸȯȫ ȳȲ ȕȫȲȫɀȼȽȫȸȫ ȬȾȯȰȽ ȻȫȬȹȽȫȽɇ ȸȫȯ ȭȸȰȼȰȸȳȰȷ ȳȲȷȰȸȰȸȳȴ ȭ ȺȹȶȳȽȳȵȾ ȎȫȻȫȸȽȳȻȹȭȫȸȸȹȮȹ 
ȹȬɅȰȷȫ ȬȰȼȺȶȫȽȸȹȴ ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȹȴ ȺȹȷȹɄȳ, ɂȽȹȬɆ ȭȵȶɉɂȳȽɇ ȭ ȸȰȰ ȭȹȺȻȹȼɆ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳȰ  
ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȫȷȳ ȺȹȯȻȹȼȽȵȹȭ ȭ ȭȹȲȻȫȼȽȰ ȯȹ 18 ȶȰȽ. ȓȲȷȰȸȰȸȳɊ ȬȾȯȾȽ ȻȫȲȻȫȬȫȽɆȭȫȽɇȼɊ ȼȹȭȷȰȼȽȸȹȴ 
ȷȰȱȭȰȯȹȷȼȽȭȰȸȸȹȴ ȻȫȬȹɂȰȴ ȮȻȾȺȺȹȴ ȼ ȾɂȫȼȽȳȰȷ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶȰȴ ȩȘȟȚȋ, ȕȫȲȫɀȼȽȫȸȼȵȹȴ 
ȋȼȼȹɁȳȫɁȳȳ Ⱥȹ ȭȹȺȻȹȼȫȷ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȮȹ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ ȳ ȽȰɀȸȳɂȰȼȵȳȷȳ ȼȺȰɁȳȫȶȳȼȽȫȷȳ, 
ȸȫȲȸȫɂȰȸȸɆȷ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹȷ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ. ȨȽȹ ȺȫȻȽȸȰȻȼȽȭȹ ȳ ȵȹȹȻȯȳȸȫɁȳɊ ȹȬȰȼȺȰɂȫȽ 
ȺȹȯȮȹȽȹȭȵȾ Ƚȫȵȹȴ ȺȹȺȻȫȭȵȳ, ȵȹȽȹȻȫɊ ȬȾȯȰȽ ȺȹȯȯȰȻȱȫȸȫ ȵȶɉɂȰȭɆȷȳ ȲȫȳȸȽȰȻȰȼȹȭȫȸȸɆȷȳ ȼȽȹȻȹȸȫȷȳ. 

Косово 

ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȕȹȼȹȭȹ ȺȻȹȭȹȯȳȽ ȰȱȰȮȹȯȸɆȴ ȺȰȻȰȼȷȹȽȻ ȚȰȻȰɂȸɊ ȹȼȸȹȭȸɆɀ 
ȶȰȵȫȻȼȽȭȰȸȸɆɀ ȼȻȰȯȼȽȭ ȭ Ȼȫȷȵȫɀ ȼȭȹȰȴ ȼȰȵȽȹȻȫȶɇȸȹȴ ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ. ȍ ɈȽȹȷ ȮȹȯȾ ȵȹȷȫȸȯȫ 
ȬȾȯȰȽ ȺȻȹȭȹȯȳȽɇ ȳȸȿȹȻȷȫɁȳȹȸȸȹ-ȻȫȲɅɊȼȸȳȽȰȶɇȸȾɉ ȻȫȬȹȽȾ ȭ ȗȳȸȲȯȻȫȭȰ, ɂȽȹȬɆ ȮȫȻȫȸȽȳȻȹȭȫȽɇ, ɂȽȹ 
ȭȹȺȻȹȼɆ ȼȸȫȬȱȰȸȳɊ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȫȷȳ ȹȼȽȫȸȾȽȼɊ ȭ ɁȰȸȽȻȰ ȭȸȳȷȫȸȳɊ ȸȫ ȺȹȼȽȹɊȸȸȹȴ ȹȼȸȹȭȰ. 
ȜȾɄȰȼȽȭȾɉɄȫɊ ȼȽȻȫȽȰȮȳɊ ȺȻȰȯȾȼȷȫȽȻȳȭȫȰȽ ȻȫȲȻȫȬȹȽȵȾ ȷȫȽȰȻȳȫȶȹȭ, ȵȹȽȹȻɆȰ ȹȺȳȼɆȭȫɉȽ ȲȫȽȻȫȽɆ ȳ 
ȭɆȮȹȯɆ ȹȽ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶɊɉȽ ȽȰɀȸȳɂȰȼȵȳȰ 
ȫȼȺȰȵȽɆ ȭȹȺȻȹȼȫ ȼ ȺȹȷȹɄɇɉ ȳȸȿȹȻȷȫɁȳȳ, ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶȰȸȸȹȴ ȩȘȟȚȋ ȳ ȍȼȰȷȳȻȸȹȴ ȹȻȮȫȸȳȲȫɁȳȰȴ 
ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ. 

Кыргызстан 

ȍ ȸȫȼȽȹɊɄȰȰ ȭȻȰȷɊ ȵȫȱȯȹȰ ȳȲ ȷȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭ ȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȫ ȕɆȻȮɆȲȼȽȫȸȫ ȳȷȰȰȽ ȼȭȹȰ, ȹȽȶȳɂȸȹȰ ȹȽ 
ȯȻȾȮȳɀ, ȹȺȻȰȯȰȶȰȸȳȰ ȯȶɊ çȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ». ȞɊȲȭȳȷɆȰ ȮȻȾȺȺɆ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ ɂȫȼȽȹ ȳȷȰɉȽ 
ȸȫȳȬȹȶȰȰ ȹȮȻȫȸȳɂȰȸȸɆȴ ȯȹȼȽȾȺ ȵ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ. ȏȶɊ ȻȫȲȻȫȬȹȽȵȳ ȸȫȬȹȻȫ ȼȽȫȸȯȫȻȽȸɆɀ 
ȵȻȳȽȰȻȳȰȭ Ⱥȹ ȹȺȻȰȯȰȶȰȸȳɉ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ, ȭ ȼȭɊȲȳ ȼ ȽȰȷ, ɂȽȹ ɈȽȹ ȼȭɊȲȫȸȹ ȼ 
ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶȰȸȳȰȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ, ȿȳȸȫȸȼȳȻȾȰȷɆɀ ȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȹȷ, ȬȾȯȰȽ ȼȿȹȻȷȳȻȹȭȫȸȫ 
ȷȰȱȭȰȯȹȷȼȽȭȰȸȸȫɊ/ȷȰȱȼȰȵȽȹȻȫȶɇȸȫɊ ȻȫȬȹɂȫɊ ȮȻȾȺȺȫ. ȍ ȼȹȼȽȫȭ ȮȻȾȺȺɆ ȬȾȯȾȽ ȭȵȶɉɂȰȸɆ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶȳ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȫ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȴ ȲȫɄȳȽɆ, ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȫ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȫ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȮȹ 
ȻȫȲȭȳȽȳɊ ȳ ȟȹȸȯȫ ȹȬɊȲȫȽȰȶɇȸȹȮȹ ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȹȮȹ ȼȽȻȫɀȹȭȫȸȳɊ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȩȘȟȚȋ ȳ ȻɊȯȫ 
ȸȰȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȰȸȸɆɀ ȹȻȮȫȸȳȲȫɁȳȴ. 

Македония 

ȐȱȰȮȹȯȸȹ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȻȫȲȻȫȬȫȽɆȭȫȰȽ ȺȻȳȹȻȳȽȰȽɆ ȳ ȸȫȺȻȫȭȶȰȸȳɊ ȯȰɊȽȰȶɇȸȹȼȽȳ 
ȯȶɊ ȸȫɁȳȹȸȫȶɇȸɆɀ ȺȻȹȮȻȫȷȷ Ⱥȹ ȺȻȹȿȳȶȫȵȽȳȵȰ ȹȬɄȰȴ ȲȫȬȹȶȰȭȫȰȷȹȼȽȳ. ȎȻȾȺȺȫ ȺȫȻȽȸȰȻȹȭ Ⱥȹȯ 
ȻȾȵȹȭȹȯȼȽȭȹȷ ȩȘȟȚȋ ȭ ȽȰȼȸȹȷ ȵȹȸȽȫȵȽȰ ȼ ȏȰȺȫȻȽȫȷȰȸȽȹȷ ȺȻȹȿȳȶȫȵȽȳɂȰȼȵȹȮȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, 
ȬȾȯȰȽ ȻȫȬȹȽȫȽɇ ȸȫȯ ȽȰȷ, ɂȽȹȬɆ ȭȵȶɉɂȳȽɇ ȭ ȺȻȹȮȻȫȷȷȾ ȬɉȯȱȰȽȸȾɉ ȼȽȫȽɇɉ, ȼȻȰȯȼȽȭȫ ȳȲ ȵȹȽȹȻȹȴ ȬȾȯȾȽ 
ȸȫȺȻȫȭȶȰȸɆ ȸȫ ȲȫȵȾȺȵȾ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ ȯȶɊ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ. 

Молдова 

AccessRH - ɈȽȹ  ȾȺȻȫȭȶɊȰȷɆȴ  ȩȘȟȚȋ ȼȰȻȭȳȼ Ⱥȹ ȲȫȵȾȺȵȫȷ ȼȻȰȯȼȽȭ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ ȳ 
ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶȰȸȳɉ ȳȸȿȹȻȷȫɁȳȳ, ȵȹȽȹȻɆȴ ȸȫȺȻȫȭȶȰȸ ȸȫ ȾȶȾɂɃȰȸȳȰ ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȵȫɂȰȼȽȭȰȸȸɆȷ, ȸȰȯȹȻȹȮȳȷ 
ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ Ⱥȹ ȹɀȻȫȸȰ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȮȹ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ, ȭ Ƚȹȷ ɂȳȼȶȰ ȼȹȵȻȫɄȰȸȳɊ ȭȻȰȷȰȸȳ 
ȯȹȼȽȫȭȵȳ Ƚȫȵȳɀ ȼȻȰȯȼȽȭ ȯȶɊ ȼȽȻȫȸ ȼ ȸȳȲȵȳȷ ȳ ȼȻȰȯȸȳȷ ȾȻȹȭȸȰȷ ȯȹɀȹȯȹȭ. ȍ ȗȹȶȯȹȭȰ ȬɆȶȫ ȼȹȲȯȫȸȫ 
ȮȻȾȺȺȫ, ȼȹȼȽȹɊɄȫɊ ȳȲ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶȰȴ ȩȘȟȚȋ, ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸȹȮȹ ȫȮȰȸȽȼȽȭȫ Ⱥȹ ȶȰȵȫȻȼȽȭȰȸȸɆȷ 
ȺȻȰȺȫȻȫȽȫȷ ȳ ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸȹȴ ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȹȴ ȼȽȻȫɀȹȭȹȴ ȵȹȷȺȫȸȳȳ ȯȶɊ ȻȫȲȻȫȬȹȽȵȳ Ⱥȶȫȸȫ ȯȰȴȼȽȭȳȴ Ⱥȹ 
ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɉ ȲȫȵȾȺȹȵ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ ȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȹȷ ɂȰȻȰȲ ȼȰȻȭȳȼ AccessRH  ȯȶɊ ȻȫȼɃȳȻȰȸȳɊ 
ȯȹȼȽȾȺȫ, ȹȼȹȬȰȸȸȹ ȯȶɊ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ. ȨȽȹȽ ȷȰɀȫȸȳȲȷ ȲȫȵȾȺȹȵ ȬȾȯȾȽ ȭȭȰȯȰȸ ȭ ȯȰȴȼȽȭȳȰ 
ȺȾȽȰȷ ȼȹȲȯȫȸȳɊ ȸȫɁȳȹȸȫȶɇȸȹȮȹ ȸȹȻȷȫȽȳȭȸȹȮȹ ȯȹȵȾȷȰȸȽȫ, ȻȰȮȾȶȳȻȾɉɄȰȮȹ ȲȫȵȾȺȵȾ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ ȯȶɊ 
ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ. 
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Румыния 

ȡȰȶɆȴ ȻɊȯ ȹȻȮȫȸȳȲȫɁȳȴ, Ƚȫȵȳɀ ȵȫȵ: ȋȼȼȹɁȳȫɁȳɊ ȼȰȷȰȴȸȹȴ ȷȰȯȳɁȳȸɆ, ȋȼȼȹɁȳȫɁȳɊ ȫȵȾɃȰȻȼȽȭȫ ȳ 
ȮȳȸȰȵȹȶȹȮȳȳ, ȋȼȼȹɁȳȫɁȳɊ ȷȰȯȳȫȽȹȻȹȭ, ȲȫȸȳȷȫɉɄȫɊȼɊ ȺȻȹȬȶȰȷȫȷȳ ȲȯȹȻȹȭɇɊ Ȼȹȷȹȭ, ȼȽȫȸȾȽ ȵȶɉɂȰȭɆȷȳ 
ȺȫȻȽȸȰȻȫȷȳ ȺȻȳ ȹȬȼȾȱȯȰȸȳȳ ȭȹȺȻȹȼȹȭ, ȼȭɊȲȫȸȸɆɀ ȼ ȳȲȷȰȸȰȸȳɊȷȳ ȭ ȺȹȶȳȽȳȵȰ, ȵȹȽȹȻɆȰ ȻȰȮȾȶȳȻȾɉȽ 
ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶȰȸȳȰ ȾȼȶȾȮ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ ȭ țȾȷɆȸȳȳ. ȨȽȳ ȫȼȼȹɁȳȫɁȳȳ ȭȷȰȼȽȰ ȼ ȕȹȫȶȳɁȳȰȴ Ⱥȹ 
ȼȰȵȼȾȫȶɇȸɆȷ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸɆȷ ȺȻȫȭȫȷ ȳ ȽȰɀȸȳɂȰȼȵȳȷ ȺȰȻȼȹȸȫȶȹȷ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȫ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
țȾȷɆȸȳȳ ȹȬȼȾȯɊȽ ȳ ȺȻȳȷȾȽ ȹȬɄȰȰ ȻȰɃȰȸȳȰ Ⱥȹ ȼȹȯȰȻȱȫȸȳɉ  ȺȻȳȵȫȲȫ ȗȒ ȹ ȻȫȼɃȳȻȰȸȳȳ ȹȺȻȰȯȰȶȰȸȳɊ 
ȺȹȼȽȫȭɄȳȵȹȭ ȾȼȶȾȮ ȸȫ ȻȫȲȶȳɂȸɆɀ ȾȻȹȭȸɊɀ ȸȫɁȳȹȸȫȶɇȸȹȴ ȼȳȼȽȰȷɆ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, ȵȹȽȹȻɆȰ ȷȹȮȾȽ 
ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶɊȽɇ ȾȼȶȾȮȳ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ. 

Таджикистан 

Șȫ ȼȰȮȹȯȸɊɃȸȳȴ ȯȰȸɇ ȸȫȼȰȶȰȸȳȰ ȼ ȸȳȲȵȳȷ ȾȻȹȭȸȰȷ ȯȹɀȹȯȫ ȭ ȝȫȯȱȳȵȳȼȽȫȸȰ ȸȰ ȳȷȰȰȽ ȭȹȲȷȹȱȸȹȼȽȰȴ ȳ 
ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȺȻȳȹȬȻȰȽȰȸȳɉ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ ɂȰȻȰȲ ȹȬɄȰȼȽȭȰȸȸɆȰ ȿȹȸȯɆ. ȏȶɊ ȻȰɃȰȸȳɊ ɈȽȹȴ ȺȻȹȬȶȰȷɆ 
ȵȹȷȫȸȯȫ ȬȾȯȰȽ ȺȻȳȶȫȮȫȽɇ ȾȼȳȶȳɊ ȯȶɊ ȺȻȳȸɊȽȳɊ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹȷ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȭȸȾȽȻȰȸȸȰȮȹ ȺȻȳȵȫȲȫ 
Ⱥȹ ȻȫȼȺȻȹȼȽȻȫȸȰȸȳɉ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȹȭ ȸȫ ȾȻȹȭȸȰ ȺȰȻȭȳɂȸȹȴ ȷȰȯȳȵȹ-ȼȫȸȳȽȫȻȸȹȴ ȺȹȷȹɄȳ ȽȰȷ, ȵȽȹ 
ȸȫȳȬȹȶȰȰ ȭ ȸȰȴ ȸȾȱȯȫȰȽȼɊ. ȍ ȵȹȸȰɂȸȹȷ ȼɂȰȽȰ, ȹȼȸȹȭȸȹȴ ȲȫȯȫɂȰȴ ɊȭȶɊȰȽȼɊ ȮȫȻȫȸȽȳȻȹȭȫȸȸȹȰ ȭɆȯȰȶȰȸȳȰ 
ȬɉȯȱȰȽȸɆɀ ȼȻȰȯȼȽȭ ȯȶɊ  ȬȰȼȺȰȻȰȬȹȴȸȹȮȹ ȼȸȫȬȱȰȸȳɊ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȫȷȳ ɈȽȹȴ ȮȻȾȺȺɆ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ. 

Турция 

ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸɆȴ ȺȰȻȰɂȰȸɇ ȹȼȸȹȭȸɆɀ ȶȰȵȫȻȼȽȭȰȸȸɆɀ ȼȻȰȯȼȽȭ ȳ ȾȼȶȾȮ ɊȭȶɊȰȽȼɊ ȭȫȱȸɆȷ ȯȹȵȾȷȰȸȽȹȷ, 
ȵȹȽȹȻɆȴ ȹȺȻȰȯȰȶɊȰȽ, ȵȫȵȳȰ ȾȼȶȾȮȳ ȳ ȽȹȭȫȻɆ ȷȹȮȾȽ ȬɆȽɇ ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȶȰȸɆ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȵȹȷȺȰȸȼȳȻȾɉȽȼɊ ɂȰȻȰȲ 
ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸȾɉ ȺȻȹȮȻȫȷȷȾ Ⱥȹ ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȹȷȾ ȼȽȻȫɀȹȭȫȸȳɉ ȝȾȻɁȳȳ. ȍ ȸȫȼȽȹɊɄȰȰ ȭȻȰȷɊ ȭ ȺȰȻȰɂȰȸɇ ȸȰ 
ȭɀȹȯɊȽ ȭȼȰ  ȲȫȻȰȮȳȼȽȻȳȻȹȭȫȸȸɆȰ ȽȹȭȫȻɆ ȳ ȾȼȶȾȮȳ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ. ȎȻȾȺȺȫ ȵȶɉɂȰȭɆɀ 
ȺȫȻȽȸȰȻȹȭ, ȭ Ƚȹȷ ɂȳȼȶȰ ȝȾȻȰɁȵȹȮȹ ȹȬɄȰȼȽȭȫ ȫȵȾɃȰȻȼȽȭȫ ȳ ȮȳȸȰȵȹȶȹȮȳȳ, ȝȾȻȰɁȵȹȴ ȋȼȼȹɁȳȫɁȳȳ 
ȻȫȬȹȽȸȳȵȹȭ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, ȟȹȸȯȫ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȳ ȲȯȹȻȹȭɇɊ ȼȰȷɇȳ, ȟȹȸȯȫ ȭȹȶȹȸȽȰȻȹȭ ȸȫ ȬȫȲȰ 
ȹȬɄȳȸ ȳ ȋȼȼȹɁȳȫɁȳȳ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȼȰȷɇȳ, ȬȾȯȰȽ ȻȫȬȹȽȫȽɇ ȭȷȰȼȽȰ, ɂȽȹȬɆ ȯȹȬȳȽɇȼɊ ȺȻȳȸɊȽȳɊ ɈȽȹȮȹ 
ȳȲȷȰȸȰȸȳɊ ȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȹȷ. 

Туркменистан 

ȜȹȽȻȾȯȸȳɂȰȼȽȭȹ ȳ ȺȫȻȽȸȰȻȼȽȭȹ, ȵȶɉɂȰȭɆȰ ȺȻȳȸɁȳȺɆ șțȚ, ȬȾȯȾȽ ȲȫȸȳȷȫȽɇ ɁȰȸȽȻȫȶɇȸȹȰ ȷȰȼȽȹ ȭ 
ȾȼȳȶȳɊɀ ȝȾȻȵȷȰȸȳȼȽȫȸȫ ȺȻȳ ȹȺȻȰȯȰȶȰȸȳȳ ȼȺȳȼȵȫ ȮȻȾȺȺ, ȳȷȰɉɄȳɀ ȺȻȫȭȹ ȸȫ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳȰ 
ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭȫȷȳ ɂȰȻȰȲ ȿȳȸȫȸȼȳȻȾȰȷɆȰ ȺȻȫȭȳȽȰȶɇȼȽȭȹȷ ȺȻȹȮȻȫȷȷɆ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȮȹ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ. 
ȍȷȰȼȽȰ ȼ ȩȘȟȚȋ ȭ ȻȫȬȹȽȰ ȮȻȾȺȺɆ ȺȻȳȷȾȽ ȾɂȫȼȽȳȰ ȸȰȼȵȹȶɇȵȹ ȷȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭ - ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ 
ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȴ ȲȫɄȳȽɆ, ȓȸȼȽȳȽȾȽ ȯȰȷȹȵȻȫȽȳȳ ȳ ȺȻȫȭ ɂȰȶȹȭȰȵȫ, ȜȶȾȱȬȫ 
ȮȹȼȾȯȫȻȼȽȭȰȸȸȹȮȹ ȸȫȯȲȹȻȫ Ȳȫ ȿȫȻȷȫɁȰȭȽȳɂȰȼȵȹȴ ȯȰɊȽȰȶɇȸȹȼȽɇɉ. ȕȫȱȯȫɊ ȳȲ ɈȽȳɀ ȹȻȮȫȸȳȲȫɁȳȴ ȭȸȰȼȰȽ 
ȼȭȹȴ ȭȵȶȫȯ ȳ ȽȰɀȸȳɂȰȼȵȾɉ ɈȵȼȺȰȻȽȳȲȾ ȺȻȳ ȹȬȼȾȱȯȰȸȳȳ ȭȹȺȻȹȼȹȭ. țȰȲȾȶɇȽȫȽɆ ȹȬȼȾȱȯȰȸȳɊ ȭ ȻȫȬȹɂȰȴ 
ȮȻȾȺȺȰ Ⱥȹ ȯȹȼȽȾȺȾ ȵ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȾɊȲȭȳȷɆɀ ȮȻȾȺȺ ȸȫȼȰȶȰȸȳɊ, ȺȹȯȵȻȰȺȶȰȸȸɆȰ ȼȹȬȻȫȸȸɆȷȳ 
ȯȫȸȸɆȷȳ, ȬȾȯȾȽ ȲȫȽȰȷ ȺȻȹȫȸȫȶȳȲȳȻȹȭȫȸɆ ȭȼȰȷȳ ȺȫȻȽȸȰȻȫȷȳ. 

Украина 

ȍ ȺȹȼȶȰȯȸȳȰ ȸȰȼȵȹȶɇȵȹ ȶȰȽ ɁȰȸȫ ȸȫ ȺȻȰȲȰȻȭȫȽȳȭɆ ȭ ȞȵȻȫȳȸȰ ȲȸȫɂȳȽȰȶɇȸȹ ȭȹȲȻȹȼȶȫ, ȺȹɈȽȹȷȾ ȸȫ ȻɆȸȵȰ 
ȸȫȬȶɉȯȫȰȽȼɊ  ȸȰȯȹȼȽȫɂȫ ȬȹȶȰȰ ȯȰɃȰȭɆɀ ȼȻȰȯȼȽȭ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ. ȕȹȷȫȸȯȫ ȺȶȫȸȳȻȾȰȽ ȹȻȮȫȸȳȲȹȭȫȽɇ 
ȮȹȼȾȯȫȻȼȽȭȰȸȸȹ-ɂȫȼȽȸȹȰ ȺȫȻȽȸȰȻȼȽȭȹ ȯȶɊ ȻȫȬȹȽɆ ȼ ȿȫȻȷȫɁȰȭȽȳɂȰȼȵȳȷȳ ȵȹȷȺȫȸȳɊȷȳ ȳ/ȳȶȳ 
ȹȻȮȫȸȳȲȫɁȳɊȷȳ, ȲȫȸȳȷȫɉɄȳȷȳȼɊ ȳȷȺȹȻȽȹȷ ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȳɀ ȺȻȰȺȫȻȫȽȹȭ, ɂȽȹȬɆ ȹȬȰȼȺȰɂȳȽɇ ȸȫȶȳɂȳȰ ȸȫ 
ȻɆȸȵȰ ȺȻȰȲȰȻȭȫȽȳȭȹȭ Ⱥȹ ȬȹȶȰȰ ȯȹȼȽȾȺȸɆȷ ɁȰȸȫȷ. ȚȹȯȻȹȬȸɆȴ ȫȸȫȶȳȲ ɁȰȸ ȸȫ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺȽȳȭɆ ȳ ȼɀȰȷ 
ȭȹȲȷȰɄȰȸȳɊ Ȼȫȼɀȹȯȹȭ ȭ ȼȹȼȰȯȸȳɀ ȼȽȻȫȸȫɀ ȺȹȷȹȱȰȽ ȻȫȲȻȫȬȹȽȫȽɇ ȸȹȭɆȰ ȼȹȮȶȫɃȰȸȳɊ ȭ ȞȵȻȫȳȸȰ. 
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Узбекистан 

ȩȘȟȚȋ ȬȾȯȰȽ ȻȫȬȹȽȫȽɇ ȼ ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹȷ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ, ɂȽȹȬɆ ȼȿȹȻȷȳȻȹȭȫȽɇ ȽȰɀȸȳɂȰȼȵȾɉ 
ȻȫȬȹɂȾɉ ȮȻȾȺȺȾ ȼ ȾɂȫȼȽȳȰȷ ɈȵȼȺȰȻȽȹȭ ȳȲ ȻȫȲȶȳɂȸɆɀ ȹȽȯȰȶȹȭ ȗȒ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȏȰȺȫȻȽȫȷȰȸȽȫ Ⱥȹ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȴ 
ȲȫɄȳȽȰ ȳ ȺȹȯȯȰȻȱȵȰ ȼȰȷɇȳ, ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸɆɀ ȸȫȾɂȸȹ-ȹȬȻȫȲȹȭȫȽȰȶɇȸɆɀ ɁȰȸȽȻȹȭ Ⱥȹ ȭȹȺȻȹȼȫȷ 
ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȳ ȯȻȾȮȳɀ ȲȫȳȸȽȰȻȰȼȹȭȫȸȸɆɀ ȼȽȹȻȹȸ ȯȶɊ ȹȬȼȾȱȯȰȸȳɊ ȼȺȹȼȹȬȹȭ ȹȬȰȼȺȰɂȰȸȳɊ ȻȫȭȸȹȮȹ 
ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȭɆȼȹȵȹȵȫɂȰȼȽȭȰȸȸɆȷ ȾȼȶȾȮȫȷ ȭ ȹȬȶȫȼȽȳ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȮȹ ȳ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ ȳ ȽȹȭȫȻȹȭ 
ȯȶɊ ȽȰɀ, ȵȽȹ ȱȳȭȰȽ ȭ ȼȰȶɇȼȵȹȴ ȷȰȼȽȸȹȼȽȳ. țȫȬȹȽȫ ɈȽȹȴ ȮȻȾȺȺɆ, ȭ ȳȯȰȫȶȰ, ȺȻȳȭȰȯȰȽ ȵ ȼȹȲȯȫȸȳɉ ȸȹȭȹȴ 
ȺȹȶȳȽȳȵȳ ȗȒ Ⱥȹ ȭȹȺȻȹȼȫȷ ȵȫɂȰȼȽȭȫ ȳ ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȺȻȹȯȾȵȽȫȷ ȳ ȾȼȶȾȮȫȷ Ⱥȹ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȷȾ ȳ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ.  
 

 
 

Заключение и следующие шаги 

 
Țȹ ȹȵȹȸɂȫȸȳɉ ȻȫȬȹȽɆ ȾɂȫȼȽȸȳȵȳ ȲȫȺȹȶȸȳȶȳ ȿȹȻȷȾ ȹɁȰȸȵȳ, ȭ ȵȹȽȹȻȹȴ ȭɆȼȵȫȲȫȶȳ ȼȭȹȰ ȷȸȰȸȳȰ ȹ 
ȼȹȯȰȻȱȫȸȳȳ ȼȰȷȳȸȫȻȫ, ȫ ȽȫȵȱȰ ȾȵȫȲȫȶȳ, ȵȫȵ ȹȸȳ ȬȾȯȾȽ ȳȼȺȹȶɇȲȹȭȫȽɇ ȺȹȶȾɂȰȸȸȾɉ ȳȸȿȹȻȷȫɁȳɉ Ⱥȹ 
ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȭ ȼȭȹȰȴ ȯȫȶɇȸȰȴɃȰȴ ȻȫȬȹȽȰ. ȌȹȶɇɃȳȸȼȽȭȹ ȻȰȼȺȹȸȯȰȸȽȹȭ ȹȽȷȰȽȳȶȳ, ɂȽȹ ȺȶȫȸȳȻȾɉȽ ȳ 
ȼȷȹȮȾȽ ȳȼȺȹȶɇȲȹȭȫȽɇ ȸȫȭɆȵȳ, ȺȹȶȾɂȰȸȸɆȰ ȭȹ ȭȻȰȷɊ ȼȰȷȳȸȫȻȫ, ȭ ȬȶȳȱȫȴɃȳȰ ȽȻȳ ȷȰȼɊɁȫ. ȗȸȹȮȳȰ 
ȻȰȼȺȹȸȯȰȸȽɆ ȹȽȷȰȽȳȶȳ, ɂȽȹ ȯȶɊ ȭȸȰȯȻȰȸȳɊ ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ Ⱥȹ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȭ ȺȻȫȵȽȳȵȾ ȳ ȳȼȺȹȶɇȲȹȭȫȸȳɊ 
ȺȹȶȾɂȰȸȸɆɀ ȸȫȭɆȵȹȭ ȳȷ ȸȰȹȬɀȹȯȳȷȫ ȺȹȼȽȹɊȸȸȫɊ ȺȹȯȯȰȻȱȵȫ. ȞɂȫȼȽȸȳȵȳ ȾȵȫȲȫȶȳ, ɂȽȹ ȬɆȶȹ ȬɆ ȺȹȶȰȲȸȹ 
ȺȹȶȾɂȫȽɇ ȺȹȼȽȹɊȸȸȾɉ ȽȰɀȸȳɂȰȼȵȾɉ ȺȹȷȹɄɇ ð ȸȫȺȻȳȷȰȻ, ȺȻȳ ȻȫȲȻȫȬȹȽȵȰ ȫȯȭȹȵȫɁȳȹȸȸɆɀ ȹȬȻȫɄȰȸȳȴ, 
ȫ ȽȫȵȱȰ ȳȷȰȽɇ ȭȹȲȷȹȱȸȹȼȽɇ ȺȻȹȯȹȶȱȫȽɇ ȹȬȷȰȸȳȭȫȽɇȼɊ ȳȯȰɊȷȳ ȳ ȯȰȶȳȽɇȼɊ ȻȰȲȾȶɇȽȫȽȫȷȳ ȳȼȼȶȰȯȹȭȫȸȳȴ, 
ȺȻȹȭȹȯȳȷɆɀ ȭ ȻȰȮȳȹȸȰ, Ⱥȹ ȯȫȸȸȹȴ ȽȰȷȰ.  ȝȫȵȱȰ ȬɆȶȹ ȹȽȷȰɂȰȸȹ, ɂȽȹ ȹȯȸȳȷ ȳȲ ȭȫȱȸȰȴɃȳɀ ȿȫȵȽȹȻȹȭ 
ɊȭȶɊȰȽȼɊ ȿȳȸȫȸȼȹȭȫɊ ȺȹȯȯȰȻȱȵȫ. ȍ ȼȭɊȲȳ ȼ ȽȰȷ, ɂȽȹ ȺȹȶȳȽȳɂȰȼȵȫɊ ȼȳȽȾȫɁȳɊ ɂȫȼȽȹ ȷȰȸɊȰȽȼɊ, ȾɂȫȼȽȸȳȵȳ 
ȺȻȰȯȶȹȱȳȶȳ ȼȹȬȻȫȽɇȼɊ ȭȸȹȭɇ, ɂȽȹȬɆ ȹȬȼȾȯȳȽɇ 
ȯȹȼȽȳȮȸȾȽɆȰ ȻȰȲȾȶɇȽȫȽɆ, ȺȰȻȰȼȷȹȽȻȰȽɇ ȼȭȹȳ 
ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ Ⱥȹ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ, ȭȸȰȼȽȳ, ȺȻȳ 
ȸȰȹȬɀȹȯȳȷȹȼȽȳ, ȳȲȷȰȸȰȸȳɊ, ȫ ȽȫȵȱȰ 
ȺȻȳȮȶȫȼȳȽɇ ȸȫ ȭȼȽȻȰɂȾ ȺȻȰȯȼȽȫȭȳȽȰȶȰȴ 
ɂȫȼȽȸɆɀ ȼȽȻȾȵȽȾȻ, ȭȵȶɉɂȫɊ ȵȹȷȷȰȻɂȰȼȵȳȴ 
ȼȰȵȽȹȻ. ȋȯȭȹȵȫɁȳɊ ȺȹȶȳȽȳȵȳ ȭ ȻȰȮȳȹȸȰ ȳȷȰȰȽ 
ȻȰɃȫɉɄȰȰ ȲȸȫɂȰȸȳȰ ȯȶɊ ȽȹȮȹ, ɂȽȹȬɆ 
ȸȰȹȬɀȹȯȳȷɆȰ ȻȰȼȾȻȼɆ, ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ ȳ 
ȺȹȶȳȽȳɂȰȼȵȫɊ ȭȹȶɊ ȬɆȶȳ ȸȫȺȻȫȭȶȰȸɆ ȸȫ 
ȺȹȯȯȰȻȱȵȾ, ȻȫȼɃȳȻȰȸȳȰ ȳ ȾȼȽȹȴɂȳȭȹȼȽɇ șțȚ 
ȭ ȭȹȺȻȹȼȫɀ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȼȰȷɇȳ. ȚȻȹɃȰȯɃȳȴ 
ɂȰȽɆȻɋɀȯȸȰȭȸɆȴ ȼȰȷȳȸȫȻ ȺȻȰȯȹȼȽȫȭȳȶ 
ȾɂȫȼȽȸȳȵȫȷ ȾȸȳȵȫȶɇȸȾɉ ȭȹȲȷȹȱȸȹȼȽɇ 
ȻȫȲȻȫȬȹȽȫȽɇ ȼȽȻȫȽȰȮȳɉ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȯȶɊ ȻȫȼɃȳȻȰȸȳɊ ȯȹȼȽȾȺȫ ȵ ȼȻȰȯȼȽȭȫȷ ȹɀȻȫȸɆ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ 
ȲȯȹȻȹȭɇɊ ȭ ȼȽȻȫȸȫɀ ȍȐȡȋ. ȌȶȫȮȹȯȫȻɊ ɈȽȹȷȾ ȼȰȷȳȸȫȻȾ, ȼȽȻȫȸɆ ȻȰȮȳȹȸȫ ȽȰȺȰȻɇ ȳȷȰɉȽ ȭȼȰ ȸȰȹȬɀȹȯȳȷɆȰ 
ȳȸȼȽȻȾȷȰȸȽɆ ȯȶɊ ɈȿȿȰȵȽȳȭȸȹȴ ȫȯȭȹȵȫɁȳȳ ȾȼȹȭȰȻɃȰȸȼȽȭȹȭȫȸȸȹȴ ȼȽȻȫȽȰȮȳȳ, ȻȰȼȾȻȼȹȭ ȳ ȺȹȯȯȰȻȱȵȳ Ⱥȹ 
ȭȸȰȯȻȰȸȳɉ șțȚ ȭ ȼȭȹȳɀ ȼȽȻȫȸȫɀ ȯȶɊ ȯȹȼȽȳȱȰȸȳɊ Ȳȫȯȫɂ ȭ ȹȬȶȫȼȽȳ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȼȰȷɇȳ ȳ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ.  ȨȽȹȽ ȼȰȷȳȸȫȻ ȼȹȲȯȫȶ ȺȶȫȽȿȹȻȷȾ ȯȶɊ ȺȹȼȽȹɊȸȸȹȮȹ ȹȬȷȰȸȫ  ȹȺɆȽȹȷ ȳ 
ȹȵȫȲȫȸȳɊ ȺȹȯȯȰȻȱȵȳ ȯȻȾȮ ȯȻȾȮȾ. ȜȾɄȰȼȽȭȾɉɄȳȰ ȭȹȲȷȹȱȸȹȼȽȳ ȯȶɊ ȹȬȷȰȸȫ ȳȸȿȹȻȷȫɁȳȰȴ ȳ ȼȹȭȷȰȼȽȸȫɊ 
ȻȫȬȹȽȫ ȼ ȵȹȶȶȰȮȫȷȳ ȺȹȷȹȱȰȽ ȵȫȱȯȹȴ ȳȲ ȼȽȻȫȸ ȭȸȰȯȻȳȽɇ șțȚ ȭ ȻȰȮȳȹȸȰ.  

“Я буду использовать эти навыки (полученные во время 
семинара) в моей работе каждый день.” 

Участник семинара 
“Я думаю, что у меня будет возможность поделиться с 
моими коллегами этими новыми инструментами и 
определить ресурсы, с помощью которых можно 
организовать подобные семинары для других НПО, 
которые  занимаются вопросами адвокации в сфере 
сексуального и репродуктивного здоровья” 

Участник семинара 
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Приложение 1: Список участников  

ȞɂȫȼȽȸȳȵȳ ȼȰȷȳȸȫȻȫ: ȋȸȽȫȶɇɊ, ȝȾȻɁȳɊ  
 
ȋȶȬȫȸȳɊ 
ȏȹȻȳȸȫ ȝȹȵȫȴ 
ȩȘȟȚȋ 
 
Ȩȶȳȯȫ ȘȾȻȳ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȋȻȯȳȫȸ ȚȫȻȫȭȫȸȳ 
NESMARK ð ȜȰȵȽȹȻ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȮȹ ȷȫȻȵȰȽȳȸȮȫ 
 
ȟȰȯȹȻ ȕȫȶȶȫȯȱȳ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
Ȗȳȯȫ ȎȻȫȬȹȭȫ 
ȋȼȼȹɁȳȫɁȳɊ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ ȋȶȬȫȸȳȳ 
 
ȋȻȷȰȸȳɊ 
ȍȫɀȰ ȎɉȶɇɀȫȼɊȸ 
ȩȘȟȚȋ  
 
ȗɀȰȻ ȗȫȸȾȵɊȸ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȎȫɊȸȰ ȋȭȫȮɊȸ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȗȰȻȳ ȠȫɂȳȵɊȸ 
Țȫȸ-ȫȷȰȻȳȵȫȸȼȵȫɊ ȫȼȼȹɁȳȫɁȳɊ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ 
ȼȰȷɇȳ 
 
ȋȲȰȻȬȫȴȯȱȫȸ 
țȫȷȳȲ ȎȾȼȰȴȸȹȭ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȟȫȳȲȫ ȋȶȳȰȭȫ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȝȰȴȷȾȻ ȎȾȼȰȴȸȹȭ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȨȶɇȷȳȻȫ ȜȾȶȰȴȷȫȸȹȭȫ 
ȕȹȷȳȼȼȫȻ Ⱥȹ ȺȻȫȭȫȷ ɂȰȶȹȭȰȵȫ, ȋȲȰȻȬȫȴȯȱȫȸ  
 
ȐȮȫȸȫ ȪȿȫȻȹȭȫ 
șȿȳȼ ȕȹȷȳȼȼȫȻȫ Ⱥȹ ȺȻȫȭȫȷ ɂȰȶȹȭȰȵȫ 
 
 
 

ȌȰȶȫȻȾȼɇ  
ȜȰȻȮȰȴ Ȗȳȼȳɂȹȸȫȵ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȍȹȶɀȫ ȎȰȻȫȼȰȸȵȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
țȫȳȼȫ ȘȰȬɇɊȯȾɀȳȸȫ 
șȬɄȰȼȽȭȰȸȸȫɊ ȫȼȼȹɁȳȫɁȳɊ Ⱥȹ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ; ȍȳȽȰȬȼȵ, 
ȮȹȻȹȯȼȵȹȴ ȵȶȳȸȳɂȰȼȵȳȴ ȻȹȯȳȶɇȸɆȴ ȯȹȷ 
 
ȋȶȰȸȫ ȕȻȾȽȫȭȫ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȌȹȼȸȳɊ ȳ ȎȰȻɁȹȮȹȭȳȸȫ 
ȟȫȽȳȷȫ ȢȰȸȮȳɂ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȗȫȱȯȫ ȚȻȶȱȫȵȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
Ȩȷȳȸȫ șȼȷȫȸȫȮȳɂ 
ȋȼȼȹɁȳȫɁȳɊ XY 
 
ȌȹȶȮȫȻȳɊ 
ȋȸȳȸȫ ȢȳȶȰȭȫ 
ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸɆȴ ɁȰȸȽȻ ȲȫɄȳȽɆ ȹȬɄȰȼȽȭȰȸȸȹȮȹ 
ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȍȰȸɁȳȼȶȫȭ ȕȳȻȵȹȭ 
ȌȹȶȮȫȻȼȵȫɊ ȫȼȼȹɁȳȫɁȳɊ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ 
ȼȰȷɇȳ ȳ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ 
 
ȋȸȮȰȶ ȕȾȸɂȰȭ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȐȶȰȸȫ ȒȶȫȽȸȹȭȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȎȻȾȲȳɊ 
Ȗȳȫ ȗȳȵȫȬȰȻȳȯȲȰ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȓȻȫȵȶȳȴ ȠȭȰȯȰȶȳȯȲȰ 
ȘȚș ȕȫȭȵȫȲȼȵȫɊ ȫȼȼȹɁȳȫɁȳɊ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȮȹ 
ȷȫȻȵȰȽȳȸȮȫ 
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ȝȫȽȫ ȌȫɀȽȫȯȲȰ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȗȫȻȳȸȫ ȏȫȻȫȵɀȭȰȶȳȯȲȰ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȽȻȾȯȫ, ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ ȳ 
ȼȹɁȳȫȶɇȸɆɀ ȭȹȺȻȹȼȹȭ 
 
ȕȫȲȫɀȼȽȫȸ 
ȎȾȶɇȸȫȻȫ ȋȬȯȾȶȷȫȸȹȭȫ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȓȻȳȸȫ ȩȵȲȫȰȭȫ 
ȕȫȲȫɀȼȽȫȸȼȵȫɊ ȫȼȼȹɁȳȫɁȳɊ ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȮȹ ȳ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ 
 
ȎȫȾȵɀȫȻ ȋȬȾȹȭȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȩȶȳɊ ȖɆȼȰȸȵȹȭȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȕȹȼȹȭȹ 
ȒȫȻȳȿȰ ȗȳȿȽȫȻȷ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȍȳȲȫȻȰ ȗȾȴȵȹ-Șȳȷȫȸȳ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȗȰȻȳȽȫ ȍȾȽɀȫȯȱ  
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȕɆȻȮɆȲȼȽȫȸ 
ȗȰȯȰȻ șȷȾȻȲȫȵȹȭ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȘȾȻȮȾȶɇ ȕȳȸȯȰȻȬȫȰȭȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
Ȏȫȶȳȸȫ ȢȳȻȵȳȸȫ 
ȋȶɇɊȸȼ Ⱥȹ ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɉ 
ȕȳȻȮɆȲȼȽȫȸȫ 
 
ȗȫȵȰȯȹȸȳɊ 
ȗȳȶȰ ȌȹȼȸɊȵȹȭȼȵȳ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȋȿȻȹȯȳȽȫ ȣȫȶɇɊ-ȚȶȫȭɇɊȸȼȵȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȌȹɊȸ ȏȱȹȭȫȸȹȭȼȵȳ 
ȋȼȼȹɁȳȫɁȳɊ Ⱥȹ ȹȬȻȫȲȹȭȫȸȳɉ ȳ ȳȼȼȶȰȯȹȭȫȸȳɊȷ 
ȭ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳȳ 

 
ȜȫȸɇɊ ȜȫȲȯȹȭȼȵȫ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ  
 
ȍȫȶȰȸȽȳȸȫ Țȫȭȶȹȭȼȵȫ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȽȻȾȯȫ ȳ ȼȹɁȳȫȶɇȸȹȴ ȺȹȶȳȽȳȵȳ 
 
ȗȹȶȯȹȭȫ 
ȌȹȻȳȼ Ȏȳȶȵȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȍȳȵȽȹȻȳɊ ȢȳȬȹȽȫȻȾ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȝȫȽɇɊȸȫ ȒȫȽȳɂ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȩȻȳȰ șȼȹɊȸȾ 
ȘȫɁȳȹȸȫȶɇȸȫɊ ȷȰȯȳɁȳȸȼȵȫɊ ȼȽȻȫɀȹȭȫɊ 
ȵȹȷȺȫȸȳɊ 
 
țȹȯȳȵȫ ȕȹȷȰȸȯȫȸȽ 
ȝȻȰȸȳȸȮȹȭɆȴ ɁȰȸȽȻ Ⱥȹ ȭȹȺȻȹȼȫȷ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ 
 
țȾȷɆȸȳɊ 
ȓȹȸȰȶȫ ȠȹȻȮȫ 
ȍȹȼȽȹɂȸȹȰȭȻȹȺȰȴȼȵȳȴ ȳȸȼȽȳȽȾȽ Ⱥȹ 
ȻȰȺȻȹȯȾȵȽȳȭȸȹȷȾ ȲȯȹȻȹȭɇɊ  
 
ȌȹȻȬȫȶȫ ȕȾ 
șȬɅȰȯȳȸȰȸȳȰ Ⱥȹ ȭȹȺȻȹȼȫȷ ȵȹȸȽȻȫɁȰȺɁȳȳ ȳ 
ȼȰȵȼȾȫȶɇȸȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ (SECS) 
 
ȚȰȽȻȹȸȰȶȫ ȜȽȹɊȸ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ  
 
ȎȰȻȽȻȾȯ ȕȻȳȼȽȳȸȫ ȟȹȻȸȫ ȕȻȰȾȽɁȰȻ 
ȋȼȼȹɁȳȫɁȳɊ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ 
 
ȝȫȯȱȳȵȳȼȽȫȸ 
ȘȫȻȮȳȲ țȫɀȳȷȹȭȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȠȾȻɃȰȯ ȓȻȮȳȽȹȭ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȚȫȻȭȳȲ ȌȹȬȹȰȭ 
ȩȘȟȚȋ 
 
țȫȭɃȫȸ ȝȹɀȳȻȹȭ 
ȝȫȯȱȳȵȼȵȳȴ ȫȶɇɊȸȼ Ⱥȹ ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɉ ȼȰȷɇȳ 
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țȫȸȹ ȕȾȶȹȬȳȰȭȫ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȝȾȻɁȳɊ 
Ȏȹȵɀȫȸ ȔȳȶȯȳȻȳȷȵȫȴȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȘȰȲȳɀ ȝȫȭȶȫȼ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȜȰȷȫ ȜȫȸȳȼȹȮȶȾ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȌȰȻȸȫ ȏȳȶȬȫȲ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȝȾȻȵȷȰȸȳȼȽȫȸ 
ȔȰȻȰȸ ȌȫȴȻȫȷȹȭȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȢȫȻɆ ȘȫȲȫȻȹȭ 
ȓȸȼȽȳȽȾȽ ȱȰȸȼȵȹȮȹ ȳ ȯȰȽȼȵȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ 
 
ȜȫɀȰȽȷȫȷȷȰȽ ȜȫɀȰȽȷȫȷȷȰȽȹȭ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
ȞȵȻȫȳȸȫ 
Țȫȭȶȹ ȒȫȷȹȼȽɊȸ 
ȩȘȟȚȋ 
 
șȶȰȸȫ ȕȾȶȳȵ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȍȫȶȰȸȽȳȸȫ ȕȹȶȹȷȰȴɂȾȵ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
 
Ȏȫȶȳȸȫ ȗȫȴȼȽȻȾȵ 
ȋȼȼȹɁȳȫɁȳɊ ȱȰȸȼȵȹȮȹ ȲȯȹȻȹȭɇɊ ȳ 
ȺȶȫȸȳȻȹȭȫȸȳɊ ȼȰȷɇȳ 
 
ȌȹȮȯȫȸ ȚȳȯȭȰȻȬȰɁȵȳȴ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȞȲȬȰȵȳȼȽȫȸ 
ȟȰȻȾȲȫ ȟȫȲȳȶȹȭȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȋȶɇȬȳȸȫ ȜȫȯȾȶȫȰȭȫ 
ȩȘȟȚȋ 
 
ȗȾȵȵȫȯȫȼ ȏȫȶȳȷȹȭȫ 
ȗȳȸȳȼȽȰȻȼȽȭȹ ȲȯȻȫȭȹȹɀȻȫȸȰȸȳɊ 
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Приложение 2: Предварительный опрос участников семинара 

Опрос страновых команд, работающих над внедрением общего рыночного подхода (ОРП) 

˽͙͔ͪͣ;͙͔͊ͤ: ͤ ͍͊ͨͪ͊͡Ύ͚͔ͭ ͔͊ͨͦͤͤͤ͘͡·͚ ͍͙͙ͦͨͪͦͫͤ͟Υ adelorenzi@path.org 

 
I. Где мы находимся после регионального семинара по ОРП 
 
Уважаемые коллеги, 

Как вы знаете, участники семинара по ОРП в качестве ключевой рекомендацией РОВЕЦА и PATH 

для продолжения  деятельности на региональном уровне указали на необходимость 

совершенствования адвокации политики. На основе этой рекомендации  РОВЕЦА направил 

письмо Министру здравоохранения вашей страны через страновой офис ЮНФПА. Просим вас  

поделиться с нами соответствующей информацией по поводу реакции министра на письмо 

РОВЕЦА. 

Письмо от имени РОВЕЦА было направлено Министру здравоохранения (дата)______ 

Реакция министра 

□Положительная (укажите конкретно) 

_____________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________ 

□Отрицательная (укажите конкретно) 

_____________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________ 

□Я не знаю 

Региональный семинар по адвокации политики: предварительный опрос   

 
a. Проводили ли вы мероприятия по адвокации после участия в семинаре по ОРП? 
□ Да □ Нет 

 

Если “Да”: 

Какие мероприятия по адвокации вы проводили? 
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______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________

________________________ 

 

Также укажите, какие инструменты/стратегии были использованы 

______________________________________________________________________________

______________________________________________________ 

 

Если “Нет”, опишите почему (причину): 

_______________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________

______________________ 

 

b. Перечислите, пожалуйста,  две области, где вам необходима наибольшая поддержка или 
руководство для эффективного проведения адвокации политики в поддержку вашего плана 
по ОРП: 

i. ______________________________________________________ 
ii. ______________________________________________________ 

 
c. Какие из нижеприведенных навыков вы надеетесь получить/улучшить во время семинара? 

(Отметьте столько, сколько необходимо) 
 

□Разработка стратегии адвокации 

□Анализ политики 

□Анализ партнеров (с помощью программы ЮНФПА – Анализ интересов групп) 

□Определение целевой аудитории/анализ 

□Разработка сообщений адвокации 

□Разработка коммуникационных материалов по адвокации (Брошюры, информационные 
записки и т.п.…) 

□Развитие партнерства по адвокации 

□Создание коалиции 

□Другое (укажите конкретно): 
_______________________________________________________________________________
_______________________________________________________ 
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Приложение 3: Предварительное задание участникам 

семинара 

Апрель 2014 г. 

Уважаемые коллеги,    

Благодарим вас за регистрацию для участия в семинаре, организованном ЮНФПА и РАТН, по 
внедрению общего рыночного подхода (ОРП) для принятия решений по улучшению службы 
планирования семьи. 
  
Во время семинара вы, как команда, разработаете стратегию адвокации политики, направленную 
на изменения в политике для поддержки внедрения вашего национального плана по ОРП. 
Адвокация политики – это целенаправленный процесс информирования и влияния на лиц, 
принимающих решение, в поддержку изменений на основе предоставленной доказательной 
базы.  
 

Для более эффективного использования отведенного времени каждая страновая команда 
выполнит предварительное задание, состоящее из двух частей, до начала проведения семинара. 
Просьба направить заполненные документы в ЮНФПА и РАТН (ndinello@unfpa.org и 
adelorenzi@path.org) до понедельника, 5 мая. 
 
Работа, которая будет проделана вами до начала семинара, поможет в разработке более 
обоснованной стратегии во время семинара. Вы будете обращаться к собранной информации на 
протяжении всего семинара, чтобы определить вопросы, которые находятся в фокусе вашей 
стратегии.  При выполнении обеих частей предварительного задания страновые команды 
должны использовать одну и ту же приоритетную область, связанную с разработкой 
национального плана действий для ОРП.  
 
Часть 1: Обзор политической ситуации:   
Вместе с участниками из вашей страны пересмотрите свой национальный план действий по ОРП 
и определите одну приоритетную область, в которой можно достичь прогреса или изменений с 
помощью адвокации политики. Используйте прилагаемое руководство для анализа и ответьте на 
ряд вопросов, чтобы оценить политическую ситуацию  для той приоритетной области, которую вы 
выбрали. Программный специалист РАТН по вопросам политики и адвокации Ари Де Лоренци 
сможет оказать вам любую помощь при выполнении этого раздела задания (по электронной 
почте или по Skype). Это упражнение поможет получить ценную информацию, на которую можно 
ссылаться в ходе семинара, при разработке конкретных целей для адвокации политики и других 
компонентов вашей стратегии. 
 
Часть 2: Анализ интересов групп: эта часть задания выполняется с помощью программного 
обеспечения IGA. IGA – это инструмент, с помощью которого пользователь проходит серию 
аналитических шагов, для определения того, кто и почему влияет на выбранные проблемы.  
Программное обеспечение также помогает пользователям понять, как использовать поддержку 
этих лиц для достижения желаемого изменения политики. При необходимости консультации по 
использованию   IGA вы можете обратиться к советнику ЮНФПА по анализу политической среды 
Наталье Динелло (по электронной почте и по Skype). Во время семинара она также будет 
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Часть 1: Обзор политической ситуации 

ОПРЕДЕЛИТЕ КОНКРЕТНУЮ ПРОБЛЕМУ 

A. ПРОБЛЕМА  

Проанализируйте национальный план действий по ОРП, который был разработан во 
время семинара 2013 года. Определите конкретную проблему или компонент вашего 
плана, в которых можно достичь прогресса с помощью адвокации политики.  

 
 
 
 
 
 
 

 

ОПИШИТЕ И ОЦЕНИТЕ ПОЛИТИЧЕСКУЮ СИТУАЦИЮ 

B. ПОЛИТИКИ 

Перечислите три политики, которые влияют на указанную выше проблему. В двух-трех 
предложениях опишите, какое отношение эти политики имеют к проблеме. Если возможно, 
принесите на семинар ссылку на веб-сайт, бумажную копию документа или указание на источник. 
 

оказывать поддержку страновым группам при работе над результатами, полученными с 
помощью IGA. Эти результаты будут использоваться во время семинара для разработки подходов 
к лицам, принимающим решения, чтобы побудить их к действию. 
На большинство вопросов, включенных в задание, можно ответить с помощью анализа 
имеющихся документов и/или обсуждения с коллегами. Неформальные интервью с ключевыми 
партнерами могут помочь вам заполнить возможные пробелы.  
Если у вас возникнут какие-либо вопросы или комментарии, обращайтесь к Ари Де Лоренци 
(adelorenzi@path.org). Спасибо и надеемся на скорую встречу.  
 
 

mailto:adelorenzi@path.org


19 

Примечание: Политики могут включать законы, стандартные протоколы лечения, указания 
медицинским учреждениям, стратегии правительства и т. д. 
 

ʅʘʟʚʘʥʠʝ ʧʦʣʠʪʠʢʠ ɿʥʘʯʠʤʦʩʪʴ ʜʣʷ ʧʨʦʙʣʝʤʳ 

 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 

 

Своими словами опишите процесс разработки политики и то, каким образом ваша организация 
может воздействовать или влиять на этот процесс.  
 
Примечание: концентрируете внимание на таком процессе разработки политики, который 
имеет отношение к указанным вами политикам. Например, если речь идет о законе, 
обращаете внимание на парламентский процесс разработки политики. Если политика 
разрабатывается министерством, отметьте процесс, используемый при разработке новых 
политик министерством.   

 

C. ФАКТЫ/ПОЛЕЗНЫЕ РЕСУРСЫ 

Перечислите важные программные или технические документы, или результаты исследований, 
которые могут поддержать вашу позицию по проблеме. 
 
Примечание: Они могут включать разработанные вашей организацией документы или 
результаты широкого поиска литературы по вашей проблеме. 
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ʊʠʧ ʜʦʢʫʤʝʥʪʘ ʠʣʠ ʬʘʢʪ ʀʩʪʦʯʥʠʢ 

 
 

 

 
 

 

 
 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

D. ПОТЕНЦИАЛЬНЫЕ ПАРТНЕРЫ  

Укажите три главных ведущих представителя или ведущих голоса по этой проблеме. Подумайте 
об организациях, заинтересованных группах, НПО, частных предприятиях, отдельных лицах или 
коалициях, которые в настоящее время работают над этой проблемой.  
 
Примечание: Будьте предельно конкретны. Если возможно, укажите имена, должности, 
организации или группы. 
 
 

 
 

 
 

 

E. ДРУГОЕ 

Включите любую другую информацию, которая, по вашему мнению, относится к проблеме или 
разработке вашей собственной стратегии по адвокации, которая не была описана выше.  

 

 

 



21 

Часть 2: Анализ групповых интересов (IGA) 

Часть 2 предварительного задания необходимо выполнить с использованием программного 

обеспечения  IGA, на основании информации части 1.  

Для загрузки IGA, обратитесь по ссылке: 
https://onedrive.live.com/redir?resid=C3E71FC46C687763%211524&authkey=%21AGKX_GOJ7lry41Q&i
thint=folder%2c.zip 
 
Инструкции по загрузке:  

1. Используя Windows 'Add / Remove Programs (находится на панели управления Windows вашего 
компьютера), удалите любую предыдущую версию программного обеспечения "Interest Group 
Analysis". 

2. Распакуйте содержимое прилагаемого zip-файла в пустую папку (то есть правой кнопкой мыши 
нажмите на прикрепленный файл, а затем распакуйте его). 

 3. Кликните на "Setup.exe" из этого каталога. 

4. После установки, при первом запуске, выберите "Ruritania.iga" файл, чтобы ознакомиться с 
последней версией. Затем вы можете открыть новый проект для использования. 

 Примечание: Если вы будете испытывать какие-либо затруднения при установке IGA,  

следуйте сообщениям на экране. Для инсталляции IGA вам, возможно, понадобится скачать и 

установить общедоступную программу Microsoft.NET Framework 2.0, которая займет пару 

минут. 

Руководство по использованию IGA: 

Для подготовки к выполнению упражнения IGA, участникам предлагается посетить веб сайт 

Анализ групповых интересов: Думай с учетом политики на ЮНФПА Интранет: 

https://www.myunfpa.org/Portal/?pageid=119. В частности, ознакомьтесь, пожалуйста, с Пособием 

по работе с IGA в левом углу сайта, чтобы свободно использовать IGA. 

После того, как вы успешно установили IGA и ознакомились с программным обеспечением, 

начните вводить новую информацию в файл, следуя инструкциям. Заполните только разделы, 

указанные ниже. Снимки с экрана приведены ниже, чтобы показать, как  использовать IGA. 

Приведенный пример касается вопроса калечащих операций на женских половых органах 

(КОЖПО); Этот пример демонстрирует, как используется программное обеспечение IGA. 

 

 

 

 

https://onedrive.live.com/redir?resid=C3E71FC46C687763%211524&authkey=%21AGKX_GOJ7lry41Q&ithint=folder%2c.zip
https://onedrive.live.com/redir?resid=C3E71FC46C687763%211524&authkey=%21AGKX_GOJ7lry41Q&ithint=folder%2c.zip
https://www.myunfpa.org/Portal/?pageid=119


22 

1. Определение предмета рассмотрения 

В IGA секцию 1A введите конкретный вопрос, который вы определили при анализе политики 

(Часть 1.A. предварительного задания семинара). В соответствующих колонках также определите 

ожидаемый результат и соответствующий индикатор. 

 

 

2. Таблица «игроков» 

Далее необходимо внести лиц, принимающих решение, и агентов влияния для того вопроса, 

который вы определили. Лица, принимающие решение  - это люди, обладающие формальной 

властью или авторитетом проводить желаемые изменения в политике и /или их главные 

советники и персонал. Агенты влияния – это лица или группы, которые влияют на действия, 

мнение или поведение лиц, принимающих решения.  Введите титулы и должности лиц, 

принимающих решения, и агентов влияния в Таблицу игроков IGA. В соответствующей колонках 

укажите должность и степень влияния на ваш конкретный вопрос каждого из игроков. 
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3. Возможности и препятствия 

В Таблице возможностей и препятствий IGA, укажите вашу первоначальную идею о возможностях 

вовлечения каждого из игроков (лиц, принимающих решения и агентов влияния) и любые 

возможные препятствия, с которыми вы можете столкнуться, при вовлечении их в работу.  

 

 

4.Напечатайте отчет 

После того, как вы заполните Таблицу возможностей и препятствий в IGA, переходите к опции 

«Отчет». Выберите  «Общий отчет» и распечатайте отчет, в котором будут содержаться те секции, 

которые вы заполнили. Возьмите эту распечатку  с собой на семинар (особенно Карту с 

позиционированием игроков) и приложите ее к этому заданию, которое будет предоставлено 

ЮНФПА и РАТН. Эта распечатка в дополнение ко всем остальным материалам будет 

использоваться во время семинара для поддержки разработки вашей стратегии по адвокации. 
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 Приложение 4: Программа семинара 

Адвокация политики по продвижению общего рыночного подхода (ОРП) 
для принятия решений по улучшению службы планирования семьи: 

Семинар по разработке стратегии адвокации политики 
 
 

27-30 мая, 2014 г. 
Анталья, Турция 

 

 
˻͙͔͋ͪ͊ͭͭ ͍͙͙͔ͤͣ͊ͤ: ͟ ͊͗͒·͚ ͔͒ͤΈ ͤ͊;͊ͦ͡ ͪ͊͋ͦͭ· ͍ 9:00, 
ͦͦͤ͟;͙͔͊ͤ ͪ͊͋ͦͭ· ͍ 17:30 

 

Вторник, 27 мая: Представление понятия «Адвокация», часть 1 

Название сессии Содержание 

Открытие Приветствие от организаций ЮНФПА и РАТН. 

Перерыв 

˾͊͋ͦͭ͊ ͨͦ ͎ͪͯͨͨ͊ͣ ό͍ ;͔ͭ·͔ͪͻ ͎ͪͯͨͨ͊ͻύ 

Приветствие и представление 
участников 

Приветствие, представление, задачи семинара, 
материалы и логистика. 

Что такое адвокация политики?  
Определение понятия «адвокация политики» и его 
отличие от других подобных концепций.  

Представление 10 частей 
Обзор состоящей из 10 частей концепции разработки 
стратегии адвокации. 

Обед 

˻͋΅͔͔ ͔͙͔͊ͫ͒͊ͤ͘ ͍͔ͫͻ ͎ͪͯͨͨ 

Политика по планированию семьи в 
странах Восточной Европы и 
Центральной Азии 

Представление и обсуждение тенденций и выводов 
после проведения оценки региональной политики. 

˜̏̒̌̆ ̞ ̓̏̄̏ ̒ ̆̍̉̎́̑́ ̔ ̘́̒̓̎̉̋̉ ̒̍̏̄̔̓: 
¶ ˛̘̝̓̌̉́̓ ̗̟́̅̃̏̋́̉ ̐̏̌̉̓̉̋̉ ̏̓ ̖̅̑̔̄̉ ̓̉̐̏̃ ̗́̅̃̏̋́̉̉. 
¶ ˛̠̝̐̑̆̅̆̌̓ ̜̏̒̎̏̃̎̆ ̜̋̏̍̐̏̎̆̎̓ ̒̓̑́̓̆̄̉̉ ̗́̅̃̏̋́̉̉. 
¶ ˛̠̝̐̑̆̅̆̌̓ ̜̋̏̎̋̑̆̓̎̆ ̙̠̑̆̆̎̉ ̐̏ ̟̉̈̍̆̎̆̎̉ ̐̏̌̉̓̉̋̉ ̠̅̌ ̐̏̅̅̆̑̇̋̉ ̠̃̎̆̅̑̆̎̉ 
˛˝˜ ̐̑̉ ̠̐̑̉̎̓̉̉ ̙̑̆̆̎̉̊ ̐̏ ̘̙̟̔̌̔̆̎̉ ̜̒̌̔̇̂ ̠̐̌́̎̉̑̏̃́̎̉ ̝̒̆̍̉Ȣ 

¶ ˝̝́̈̑́̂̏̓́̓ ̓́̋̓̉̋̔ ̠̠̃̌̉̎̉ ̎́ ̗̌̉ȟ ̜̖̏̓̃̆̓̒̓̃̆̎̎ ̈́ ̠̐̑̉̎̓̉̆ ̙̑̆̆̎̉̊ȟ 
̟̐̏̒̓̑̏̆̎̎̔ ̎́ ̗̖̏̆̎̋́ ̎́ ̏̒̎̏̃̆ ̐̑̏̄̑́̍̍̎̏̄̏ ̘̠̏̂̆̒̐̆̆̎̉ Ⱥˍ̎́̌̉̈ ̄̑̔̐̐ 
̉̎̓̆̑̆̒̏̃» (IGA). 

¶ ˝̝́̈̑́̂̏̓́̓ ̐̌́̎ ̓́̋̓̉̋̉ ̘̠̃̏̃̌̆̆̎̉ ̙̉̑̏̋̏̄̏ ̋̑̔̄́ ̜̖̈́̉̎̓̆̑̆̒̏̃́̎̎ ̒̓̏̑̏̎ ̉ 
̠̑́̈̃̉̓̉ ̐́̑̓̎̆̑̒̓̃́.  

¶ ˝̝́̈̑́̂̏̓́̓ ρπ-̘̟̒̓̔̐̆̎́̓̔ ̟̒̓̑́̓̆̄̉ ̗́̅̃̏̋́̉̉Ȣ  
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Название сессии Содержание 

Перерыв 

˾͊͋ͦͭ͊ ͨͦ ͎ͪͯͨͨ͊ͣ 

Часть 1: Предмет адвокации  
Выбор надлежащего предмета, на котором должны 
быть сосредоточены усилия по адвокации. 

Подведение итогов и окончание работы Резюме основных положений прошедшего дня.  
 

 

  

Среда, май 28: Части 2-6 
 

Название сессии Содержание 

Открытие 
Обзор основных положений 1-го дня и программа на 
День 2. 

Часть 2: Цель адвокации 
Выбор надлежащего предложения изменения 
политики для решения проблемы адвокации. 

Перерыв 

Часть 3: Лица, принимающие решения 
(Ответственные за принятие решений 
лица) и агенты влияния (влиятельные 
лица) 

Определение основных лиц и организаций, имеющих 
полномочия или влияние для решения проблемы. 

Часть 4: Основные интересы лиц, 
ответственных за принятие решений 

Анализ осведомленности и позиции ответственного 
лица по вашей проблеме. 

Обед 

Часть 4: Основные интересы лиц, 
ответственных за принятие решений 
(продолжение) 

Анализ осведомленности и позиции ответственного 
лица по вашей проблеме. 

Часть 5: Оппозиция и препятствия при 
проведении адвокации 

Определение оппонентов при проведении адвокации 
и анализ степени их влияния. 

Перерыв 

Часть 5: Оппозиция и препятствия при 
проведении адвокации (продолжение) 

Определение оппонентов при проведении адвокации 
и анализ степени их влияния. 

Часть 6: Активы адвокации и их 
недостатки 

Учет сильных сторон и ограничений вашей 
организации для работы по адвокации. 

Подведение итогов и окончание работы Резюме основных положений прошедшего дня. 

 
 Четверг, май 29: Части 7- 8 

Название сессии Содержание 

Открытие 
Обзор основных положений 2-го дня и программа на 
День 3. 

Ярмарка обмена идей 
Возможность обменяться опытом с коллегами по 
региону. 

Перерыв 

˾͊͋ͦͭ͊ ͨͦ ͎ͪͯͨͨ͊ͣ 

Часть 7: Партнеры по адвокации Выбор творческих и стратегических партнеров для 
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Название сессии Содержание 

совместной работы по адвокации. 

Обед 

Часть 8: Тактики адвокации 
Разработка специальных задач и 
действий/мероприятий для реализации изменения 
политики. 

Подведение итогов и окончание работы Резюме основных положений прошедшего дня. 

 
 
 
 
 
 
Пятница, 30 мая: части 9 и 10, Завершение разработки стратегии и обмен информацией 

Название сессии Содержание 

Открытие 
Обзор основных положений 3-го дня и программа на 
День 4. 

Часть 9: Информационно-
разъяснительные сообщения 

Создание краткого и убедительного «призыва к 
действию». 

Перерыв 

Часть 10: Планирование оценки 
успешности/мониторинг 

Планирование способов оценки краткосрочных и 
среднесрочных результатов. 

Завершение разработки стратегии 
Время для завершения работы над разработкой 
стратегии в страновых командах и подготовка 
презентации материала. 

Обед 

˻͋΅͔͔ ͔͙͔͊ͫ͒͊ͤ͘ ͍͔ͫͻ ͎ͪͯͨͨ 

Завершение разработки стратегии 
Возможность обмена мнениями с коллегами по 
региону. 

Ярмарка обмена идеями 
Подведение итогов семинара, завершающая оценка и 
заключительные замечания. 

Фуршет 

 
 

 

 


